Rozdziat V — Dane o dziatalno$ci Emitenta

ROZDZIAL V — DANE 0 DZIALALNOSCI EMITENTA

1. Podstawowe produkty, towary i ustugi Emitenta

Emitent $wiadczy nastepujace ustugi telekomunikacyjne dla 0séb prawnych i fizycznych:
. ustugi gtosowe telefoniczne poprzez tacza analogowe i poprzez tacza cyfrowe ISDN,
. ustugi transmisji danych i dostepu do Internetu,

. ustugi telewizji kablowe;.
Emitent dostarcza ustugi telekomunikacyjne za posrednictwem wiasnej publicznej sieci telekomunikacyjne;.

W sktad sieci telekomunikacyjnej wchodza:

. centrala tranzytowa zlokalizowana w budynku Warsaw Financial Center, przy ul. Emilii Plater 53 w Warszawie,
ktéra potgczona jest poprzez punkty styku z siecig TPSA (na schemacie oznaczone CD — 1 oraz CD — 3),
co umozliwia Emitentowi wykorzystanie wtasnej numeracji (50.000 numeréw) oraz dokonywanie rozliczen
miedzyoperatorskich, w tym z TPSA w ramach tzw. umowy o interconnect (umowa z TP SA zostata opisana

w pkt. 8.1.1 Rozdziatu V Prospektu),

. system radiolinii, w tym: tgcza radiowe dzierzawione (Emitent bedzie uruchamiat tacza radiowe witasne w ramach
otrzymanej na mocy decyzji Prezesa URTIP w dniu 17 lutego 2005 roku rezerwacji kanatu radiowego o szeroko$ci
28 MHz w cyfrowym systemie fgcznosci radiowej na terenie miasta stotecznego Warszawy),

. sieci lokalne zbudowane na poszczegéinych osiedlach, w skiad ktérych wchodza: lokalne centrale telefoniczne (6
szt.), sieci dystrybucyjne magistralne, sieci rozdzielcze budynkowe oraz sieci abonenckie.

Schemat sieci telekomunikacyjnej Spray S.A.
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Zrédto: Zarzad Emitenta
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CD-1 centrala telefoniczna TP S.A. przy ulicy Pigknej 19 w Warszawie
CD-3 centrala telefoniczna TP S.A. przy ulicy Kaliskiej 11 w Warszawie

Centralnym punktem sieci Emitenta jest telefoniczna centrala tranzytowa w \Warszawie zbudowana jako SKB (serwer komutacji brzegowey).
Zostata zlokalizowana w wiezowcu WFC (Warsaw Financial Center) przy ulicy Emilii Plater w centrum Warszawy. Stanowi ona centralny
punkt sieci telekomunikacyjnej Emitenta. Sieci dzielnicowe sg potgczone z centralg tranzytowa przy pomocy systemu radiolinii. W miejscu
lokalizacji SKB znajduje sie takze system kontroli i nadzoru central dzielnicowych oraz centrum zarzadzania transferem danych i dostepem
do Internetu. Centrala tranzytowa posiada punkty styku z siecig TP S.A. przy pomocy dzierzawionych taczy $wiattowodowych. Na dachu
budynku, w ktdrym zlokalizowano SKB znajduje sie system masztowo-antenowy, kt6ry stanowi cze$¢ pierwszej stacji bazowej LMDS
w Warszawie, tworzonej na potrzeby budowy miejskiej sieci szkieletowej transmisji danych. Przy centrali tranzytowej umieszczone sg:
serwer baz danych, komputer z programem bilingowym oraz komputerowe stanowisko kontroli i nadzoru.

W pierwszej kolejnosci Emitent potgczyt swojg sie¢ z telefoniczng siecig publiczng poprzez TP S.A. Za takim rozwigzaniem
przemawia:

J wielko$¢ sieci TP S.A. (ok. 95 % rynku),
. jednoczesne potaczenie do ustug miedzynarodowych i miedzymiastowych,

. posiadanie punktu styku z TP S.A. uftatwia uzyskanie korzystnych ekonomicznych i technicznych warunkéw
wspotpracy z innymi operatorami telekomunikacyjnymi.

Wiasny punkt styku z siecig publiczng (interconnect) oraz wiasna strefa numeracyjna umozliwiajg uaktywnienie nowych zrddet
przychodéw dla Spatki, takich jak:

. wprowadzenie ustugi pre-paid dla klientdw spoza sieci Emitenta - pre-paid to wprowadzenie statych abonamentéw
na potgczenia migdzymiastowe /miedzynarodowe przy nieco nizszej cenie za samo potgczenie/. Jest to znana
i sprawdzona metoda zwigkszenia aktywno$ci klientéw,

. sprzedaz tranzytu, ktéra polega¢ bedzie na skierowaniu do wtasnego punktu styku ruchu innych operatoréw lub
duzych klientéw biznesowych.

Spoétka rozpoczeta dziatalno$é operacyjng w czerwcu 2001 roku. Od momentu rozpoczecia dziatalnosci nastepowat dynamiczny
przyrost liczby oferowanych ustug. W chwili obecnej Emitent posiada wiasng sie¢ na terenie nowych osiedli mieszkaniowych
w nastepujacych dzielnicach Warszawy: Ursusie, Targowku, Bemowie i Biafotece. W zasiggu sieci Emitenta jest obecnie okoto
10.000 mieszkan. Na koniec 2004 roku Spotka $wiadczyta 7.402 ustugi, w tym obstugiwata ponad 3.259 analogowych linii
telefonicznych oraz 550 linii cyfrowych.

Dynamika liczby oferowanych ustug w latach 2001 — 2004

ustugi
2001
2002
2003
2004
Telefoniczne linie analogowe
365
1396
2 201
3259
Telefoniczne linie cyfrowe
158
3N
479
550
Internet DSL
235
578
888
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Internet LAN
315
Telewizja kablowa
817
1573
2390
SUMA
523
2819
4831
7402

Zrddto: Zarzad Spditki

Emitent rozpoczyna dziatalno$¢ na nowych osiedlach na podstawie umdw z deweloperami i spétdzielniami mieszkaniowymi, dzigki
czemu pojawia sig na tych osiedlach jako pierwszy dostawca ustug telekomunikacyjnych.

SPRAY SA zapewnia dostep do ustug telefonicznych w obrebie catej swojej sieci. Ustugi Internetowe i telewizji kablowej $wiadczone
sg w wybranych obszarach. Sytuacja ta wynika z faktu, ze w niektérych rejonach ustugi telewizji kablowej (np. osiedle Chomiczéwka
lub Derby) dostarczaty juz inne firmy, a podejmowanie konkurencji nie byto ekonomicznie uzasadnione. ldentyczna sytuacja wystepuje
w dostawie ustug Intermetowych, przy czym, w tym wypadku Spétka ma zamiar $wiadczy¢ docelowo ustugi we wszystkich rejonach
operacyjnych bez wzgledu na konkurencje.

Podstawg dziatania spotki jest Zezwolenie telekomunikacyjne 25/2002/Z oraz zezwolenia TV wraz z przydziatem numeracji na 50.000
numerdw w strefie 0-22. W koncu 2003 roku zawarto umowe o potgczeniu sieciz TP S.A. (interconnect) i wzajemnych rozliczeniach,
ktdra dzieki uruchomieniu z poczatkiem 2005 roku wiasnej centrali tranzytowej umozliwia dokonywanie rozliczen z TP SA za ruch
do i z sieci telefonicznej SPRAY SA. Do momentu uruchomienia wiasnej centrali tranzytowe] Emitent dziatat na rynku ustug telefonii
stacjonarnej w oparciu o0 umowe 0 wspéipracy ze spétkg NETIA S.A.

W lutym 2005 SPRAY S.A. otrzymata na 10 lat rezerwacje czestotliwosci w pasmie 28 GHz (LMDS). Pasmo moze by¢ wykorzystane
do budowy sieci IP w tym $wiadczenia ustug bezprzewodowego dostepu do Internetu na terenie Warszawy.

1.2. Charakterystyka ustug §wiadczonych przez Emitenta

Ustugi glosowe

SPRAY S.A. oferuje swoim klientom szerokopasmowe ustugi telefoniczne, zaréwno w technologii analogowej jak i cyfrowej (ISDN).
Oferta handlowa telefonii analogowej skierowana jest gtéwnie do 0séb fizycznych. Ustuga dostarczana jest na zasadzie pierwszenstwa
w dostepie do klienta (Emitent jest pierwszym operatorem w nowych budynkach). Oferta telefonii cyfrowej skierowana jest gtéwnie
do 0s6b prawnych. Emitent zapewnia takze swym klientom ustugi konserwacji systemdw strukturalnych.

Opracz tradycyjnych potaczen telefonicznych Spétka oferuje catg game ustug dodanych wynikajacg z mozliwosci technicznych
posiadanych urzadzen, takie jak: przekierowania, oddzwanianie, prezentacja numeréw, blokada potgczen, potgczenia konferencyjne,
blokada numeréw, budzenie.

Ustugi transmisji danych i dostepu do Internetu

Ustugi transmisji danych $wiadczone sg przez Emitenta poprzez:

. dial-up — Jest to ustuga dla mniej wymagajgcych klientow, ktérzy rzadko korzystajg z dostepu do Internetu
najczesciej w celu przegladania stron WWW lub skorzystania z poczty elektronicznej.

. VDSL - W technologii VDSL 13cze sztywne zostaje aktywowane na bazie istniejgcych kabli telefonii stacjonarnej.
Warunek ten wymusza na potencjalnym kliencie jednoczesne korzystanie z ustug telefonicznych. tacza sztywne
w technologii DSL gwarantujg duzg szybko$¢ transferu danych w obrebie calej sieci. Szybko$¢ ta jest identyczna
dla zasobdw lokalnych jak i dla zasobdw $wiatowego Internetu.

. LAN - Staly dostep poprzez sie¢ LAN jest jedng z popularniejszych form korzystania z Internetu. Technologia
ta zapewnia bardzo duza predko$¢ transferu danych w obrebie sieci lokalnej (do 100 Mb) przy utrzymaniu dobrych
parametrdw $ciggania danych z zasobow zewnetrznych wobec sieci lokalnej. Taka formuta sieci umozliwia
uzytkownikom tworzenie wiasnych platform porozumiewania sie na obszarze lokalnym, np. jednego osiedla,
praktycznie bez zadnych ograniczen szybkosci przesytu danych.
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Ustugi telewizji kablowej

SPRAY S.A. $wiadczy rowniez ustugi telewizji kablowej. Ustugi dostarczane sg na czesci sieci Emitenta. Wynika to z przyjetych
zatozen rozwoju Spotki. Emitent zamierza by¢ operatorem ustug telefonicznych i internetowych, ktére Emitent zamierza dostarczac
do docelowych lokalizacji gtéwnie za pomocg systemu radiolinii. Swiadczenie ustug telewizji kablowej wymaga budowy lokalnych
stacji czotowych wraz z zespotem anten, zasilajgcych instalacje sygnatem telewizyjnym. Jest to zadanie skomplikowane techniczne,
kapitatochtonne, a takze wymagajgce organizacyjnie (konieczno$¢ wynajmu pomieszczen, dachdw na anteny, czeste strojenie
aparatury itd.). Z tego powodu Emitent nie przewiduje uruchamiania tej ustugi na wszystkich nowych terenach dziatania Spatki.
Trzeba jednak zauwazyC i doceni¢ dobrg sprzedaz ustug zintegrowanych (telefon + Internet + TVC) i duza konkurencyjno$¢ takiej
oferty handlowej.

Emitent dostarcza ustugi telewizji kablowej w formie dwach produktow:

. pakiet podstawowy - zawierajacy obecnie w ofercie od 45 do 55 kanatdw telewizyjnych analogowych (w
zalezno$ci od lokalizacji), na ktdry skladajg sie programy polskojezyczne nadawane przez nadawcow krajowych
i zagranicznych. W zestawie znajduje sie takze pewna liczba programéw telewizyjnych w oryginalnej wersji
jezykowej;

. pakiet antena - zawierajgcy jedynie telewizyjne programy polskojezyczne, nie kodowane, dostepne na terenie
Warszawy.

1.3 Wartos¢ sprzedazy Emitenta w latach 2001 — 2003, na dzien 30.09.2004 r. oraz na
dzien 31.12.2004 r.

Zrodiem przychodéw Spétki jest sprzedaz oméwionych powyzej ustug telekomunikacyjnych. Na przychody z poszczegéinych ustug
sktadajg sie optaty o charakterze statym, zmiennym i jednorazowym:

1. usfuga glosowa (telefon):

. oplata jednorazowa: aktywacja ustugi,

. oplata stata miesigczna: abonament,

. optata zmienna miesigczna: z tytutu generowanego ruchu.
2. ustuga dostepu do Internetu i transmisji danych:

. oplata jednorazowa: aktywacja ustugi,

. oplata stata miesigczna: abonament.
3. ustuga telewizji kablowej:

. oplata jednorazowa: aktywacja ustugi,

. oplata stata miesigczna: abonament.

Wzajemne proporcje w wysoko$ci pobieranych opfat zmieniajg sie w zalezno$ci od sytuacji na rynku i warunkéw konkurenciji.
Zgodnie z przewidywaniami Zarzadu Emitenta w przyszio$ci opfaty aktywacyjne bedg prawdopodobnie coraz nizsze, natomiast
opfaty o charakterze abonamentowym beda podlega¢ statym zmianom, ze wzgledu na pojawianie sie nowych produktéw, jednak
tendencja pozostanie spadkowa. Wyjatek stanowi¢ moga ustugi telewizji kablowej, gdzie przewiduije sig staly niewielki wzrost optat
abonamentowych. Stawki optat zmiennych pobieranych z tytutu generowanego ruchu (ustuga gtosowa) beda jednostkowo malec,
przy czym zaktada sie wzrost ogdlnych przychodéw w tej kategorii z tytutu zwigkszajacego sie ruchu.

Wartosé sprzedazy wg rodzajéw ustug w latach 2001-30.09.2004 (w tys. zi).

_ 3:;;].;004 udziat 2003 udziat 2002 udziat 31?;(2]3;"* udziat

Ustugi glosowe (telefon) 2.841,2 71,3% 3.0121 74,2% 2.024,3 88,4% 266,9 99,8%
Aktywacje 59,4 1,5% 1755 4,3% 344.0 15,0% 145,9 54,5%]
Abonament 819,0 20,5% 7811 19,2% 392,6 17.1% 36,1 13,5%
Zmienna ( taryfikowana) 1.870,2 46,8% 1.919,6 47,3% 1.210,8 52,9% 81,2 30,4%
Dial — up 98,6 2,5% 135,8 3.3% 76,9 3.4% 3.7 1,4%
Ustugi telewizji kablowej 3904 9,8% 350,2 8,6% 40,4 1,8%) 0,0 0,0%
Aktywacje 18,4 0,5% 42,5 1,0% 40,4 1,8%

Abonament 372,0 9,3%] 307,7 7,6%

Transmisja danych + Internet 671,7 16,8% 599,7 14,8% 171,6 1,5% 0,0 0,0%
Aktywacje 24,3 0,6% 71,2 1,8%] 66.4 2,9%
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Abaonament 6474 16,2% 528,59 13,0%] 105,2 4,6%] - .
Inne 85,8 2,2% 97,6 2,4% 54,4 2,4% 0,5 0,2%
Ustugi telekomunikacyjne. 22,4 0,6% 19,1 0,5% - - -
Ustugi nie telekomunikacyjne. 51,8 1,3%] 44,3 1.1%] 0.8 0,04% 0.5 0,2%
Dzierzawa i konserwacja. 1.4 0,3% 8.6 0,2% 51,7 2,3% - -
Sprzedaz towaréw 0.2 0,01% 25,6 0,6% 1.9 0,1% - -
Ogétem : 3.995,2 100,0% 4.059,6 100,0% 2.290,8 100,0% 267,4 100,0%
Zrédto: Zarzad Spotki
* Emitent rozpoczat dziatalnosc operacyjna w czerwcu 2007 roku
Wartos¢é sprzedazy wg rodzajow ustug w roku 2004 (w tys. zi).
2004 udziat
Ustugi gtosowe (telefon) 3.888,9 70,9%
Aktywacje 63.9 1,2%]
Abonament 11341 20,7%;
Zmienna (taryfikowana) 2.566,7, 46,8%
Dial — up 124,2 2,3%
Ustugi telewizji kablowej 542,2 9,9%
Aktywacje 19,5 0,4%
Abonament 522,7 9,5%]
Transmisja danych + Internet 939,5 17,1%
Aktywacje 25,0 0,5%
Abaonament 914.5 16,7%]
Inne 11,8 2,0%
Ustugi telekomunikacyjne. 30,1 0,5%
Ustugi nie telekomunikacyjne. 64,2 1,2%]
Dzierzawa i konserwacja. 16,0 0,3%
Sprzedaz towaréw 1,5 0,03%]
Ogétem : 5.482,5 100,0%

Zr6dto: Zarzad Spotki

Udziat poszczegulnych ustug w przychodach Emitenta w podziale na segment dziatalno$ci w latach 2001-2004

100% _

90%

80%

- 70%

% 60% |

8 50% |

= 40%

B 30%

20% |

10%

0% |
01.06 - 31.12.2001 2002 2003 2004
o Inne 0,2% 2,4% 2.8% 2,0%
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Zrédto: Zarzad Spotki
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Wartosé sprzedazy wg rodzajéw ustug w | kwartale 2005 roku (w tys. zi).

| kwartat 2005 udziat
Ustugi glosowe (telefon) 1.037,7 67,1%
Aktywacje 10,9 0,7%
Abonament 3225 20,9%
Zmienna (taryfikowana) 680,7, 44,0%
Dial — up 23,5 1,5%
Ustugi telewizji kablowej 171.4 11.1%
Aktywacje 5,6 0,4%;
Abonament 165,8 10,7%
Transmisja danych + Internet 305,5 19,8%
Aktywacje 9,9 0,6%
Abonament 295,6 19,1%
Inne 31,9 2,1%
Ustugi telekomunikacyjne. 7.9 0,5%
Ustugi nie telekomunikacyjne. 12,9 0,8%;
Dzierzawa i konserwacja. 3.7 0,2%
Sprzedaz towaréw 0.0 0,0%
Rozliczenia migdzyoperatorskie* 1,2 0,5%
Ogotem : 1.546,6| 100,0%

* w wyniku uruchomienia centrali tranzytowej Emitent rozpoczat dokonywanie rozliczeri miedzyoperatorskich w ramach tzw. umowy o interconnect.

Zrédto: Zarzad Spotki
2. Otoczenie, w jakim Emitent prowadzi dziatalnosé

2.1. Ogolna charakterystyka otoczenia rynkowego

Ustugi telefoniczne

Najwigkszym segmentem polskiego rynku ustug telekomunikacyjnych pod wzgledem przychodéw jest telefonia stacjonarna. TP
S.A. jest najwiekszym operatorem telekomunikacyjnym. TP S.A. na polskim rynku telefonii stacjonarnej posiada 11 min 127 tys.
abonentdw, co przektada sie naponad 90,30% udziatu w rynku potaczen lokalnych, 86,1% udziatu w rynku potgczen miedzystrefowych,
90% udziatu w rynku potgczen miedzynarodowych (dane TP S.A., stan na koniec grudnia 2003 r.). Zezwolenia na eksploatacje
sieci stacjonarnej posiada 88 operatordw (stan na koniec grudnia 2003 r.). 27 z nich posiada uprawnienia do $wiadczenia ustug
osigganych poprzez wybdr numeru dostepu do sieci.

Polski rynek telekomunikacyjny wyceniany w roku 2003 na okoto 40 mld ztotych (wedfug szacunkéw firmy PMR zawartych w raporcie

.Rynek telekomunikacyjny w Polsce 2004") jest najwiekszym rynkiem w Europie Srodkowo-Wschodniej. Cechg charakterystyczng
polsk|eg0 rynku telekomunikacyjnego jest niewielki, w poréwnaniu do rynkdw europejskich, wskaznik penetracji us’rug na giowe
mieszkanca zardwno w telefonii stacjonamej, jak i komdrkowej. Jest to przede Wszystklm wynikiem msklego poziomu rozwoju
infrastruktury technicznej, w szczegdlnosci na obszarach wigjskich, na ktérych wcigz mieszka znaczna cze$¢ ludnosci Polski (okoto
30%) oraz niskiego, w pordwnaniu do rozwinietych krajéw europejskich, poziomu PKB na gtowe mieszkanca (4.800 USD w roku
2002).

Duza dysproporcja pomiedzy obszarami miejskimi i wiejskimi wyraza sie takze w warto$ciach wskaznika gestoéci telefonicznej.
W Polsce w roku 2003 wynosit on 32,1% (tzn. na 100 mieszkancow przypadato 32,1 tgczy gtownych sieci publicznej - t].
standardowych taczy powiekszonych o liczbe fgczy ISDN). W miastach wskaznik ten wynosit 39,8% oraz na wsi 19,9%. Srednia
unijna wynosi w tym przypadku 50%.

W 2003 r. zanotowano dalszy przyrost, w stosunku do roku 2002, liczby telefonicznych taczy gtéwnych sieci publicznej. Liczba
telefonicznych taczy gtéwnych wg stanu w dniu 31 grudnia 2003 r. wyniosta 12,3 mini byta 0 3,4% wieksza niz w 2002 1., przy czym
w miastach wyniosta 9,4 min, a na wsi — 2,9 min.
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(standardow:"}llzg:: ;‘:ezl::otl‘:li?;?zf\?vv::gwej + ISDN) 1999 2000 2001 2002 2003 (dle::lzv\:'\;sztgg:e)
W liczbach bezwzglednych (w tys.) 10.175 10.946 11.427, 11.744 12.275 12.600
- Miasta 7.966 8.375 8.739 8.897 9.349 9.700
- wie$ 2.209 2571 2.687 2.846 2.926 2.900
Na 100 mieszkancéw (wskaznik gestosci) 26,3 28,3 29,6 30,7 321 33,0
- miasta 33,3 35,1 36,6 37,7 39,8 41,3
- wies$ 15,0 174 18,2 19,5 19,9 19,8

Zrédto: Ministerstwo Infrastruktury, GUS

Liczba abonentdw telefonii komérkowej wzrosta w roku 2003, w stosunku do roku 2002, o ponad 25%. Na koniec 2003 r. liczba
abonentéw telefonii komérkowej wynosita w Polsce 17,4 min. W tym samym okresie na 100 mieszkanicow Polski przypadato 45,6
abonentéw telefonii komérkowej, podczas gdy $rednia dla Europy wynosi 40,9. Jednak juz $rednia dla pafistw nalezacych do UE

wynosi 80.
Lo . " . . Il kw. 2004
Abonenci i uzytkownicy telefonii komérkowej 1999 2000 2001 2002 2003 {dane wstepne)
W liczbach bezwzglednych (w tys.) 3.956 6.748 9.605 13.898 17.401 21.151
Na 100 mieszkancéw (wskaznik gestosci) 10,24 17,46 24,86 36.4 45,6 55,4

Zrédto: Ministerstwo Infrastruktury

Liczba abonentéw telefonii stacjonarnej na 100 mieszkancéw w 2003 roku

Europa

Polska

Wegry
Czechy

Hiszpania
Grecja

Francja

Wielka Brytania
Niemcy
Szwecja
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Monako

93,8

Zrédto: GUS
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Liczba abonentow telefonii komdrkowej na 100 mieszkancdw w 2003 roku
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Polski rynek telekomunikacyjny oceniany jest jako rynek z dobrymi perspektywami rozwoju. Poszczegoine segmenty rynku rozwijaja
sie inaczej. Najwigksza dynamika rozwoju charakteryzuje telefonie komdrkowsa, ktéra staje sie coraz bardziej konkurencyjna
w stosunku do telefonii stacjonarnej. Udziat telefonii komdrkowej w catym sektorze jest oceniany na 39%, jest on najnizszym
wskaznikiem we wszystkich 10 nowych krajach Unii Europejskiej.

Sektor telekomunikacyjny w 10 nowych krajach Unii Europejskiej

Krai Sektor telekomunikacyjny jako| Udziat telefonii komérkowej Krai Sektor telekomunikacyjny Udziat telefonii
| % PKB w sektorze J jako % PKB komodrkowej w sektorze
Cypr 3,2% 40%  Malta 4,8% 44%)
Czechy 4,8% 52%  Polska 4,4% 39%
Estonia 4,5% 49%| Stowacja 3,4% 47%
Litwa 3,2% 49%| Stowenia 2,6% 51%]
totwa 5,6% 58%|  Wegry 5,6% 48%)

Zrédto: , 4th Report on Monitoring of EU Candidate Courtries (Telecomminication Sernice Sektor)”

Otoczenie prawne ma istotne znacznie dla rozwoju sektora. Wynika to z koncesjonowania ustug telekomunikacyjnych oraz kontroli
Panstwa nad prowadzeniem dziatalnosci przez poszczegéinych operatoréw. Podstawowym aktem prawnym regulujgcym zasady
dziatania sektora jest Prawo Telekomunikacyjne. Dodatkowo charakterystyczng cechg polskiego rynku telekomunikacyjnego
jest dominujgca pozycja narodowego operatora Telekomunikacji Polskiej SA.

Rynek ustug dostepu do Internetu

Polski rynek ustug Internetowych jest réwniez zdominowany przez TP S.A., przy czym w zakresie obstugi klientéw indywidualnych
wystepuje duza liczba niezaleznych operatoréw. W latach ubieglych wydano ok. 400 licencji na $wiadczenie ustug Internetowych
(obecnie posiadanie licencji nie s3 wymagane), przy czym tylko niewielka liczba tych firm zdecydowala sie na budowe wiasne;
infrastruktury przystosowanej do $wiadczenia ustug.

Ustugi dostepu do Internetu sg zapewniane przy pomocy réznych technologii, gtéwnie przez podmioty uprzednio obecne na rynku:

a) dostep dial —up (poprzez linie telefoniczng) udostepniany przez wszystkich operatoréw telefonii stacjonarngj ,
w tym takze przez SPRAY SA,

b) dostep f3cza sztywnego, np. w technologii DSL, ustuga $wiadczona przez niektérych operatordw, w tym takze
przez SPRAY SA,

c) dostep w ramach sieci lokalnej (LAN — local area network) o duzej szybkosci transferu w obrebie sieci lokalne;.
Ustuga $wiadczona jest gtéwnie przez firmy, na rynku o zasiegu lokalnym - $wiadczona jest takze przez SPRAY
SA,

d) dostep za posrednictwem sieci telewizji kablowej,

e) lokalny dostep radiowy.
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Pierwsze ustugi szybkiego dostepu do Internetu pojawity sie w Polsce w 1999 r. Byfa to oferowana przez Telekomunikacje Polska
S.A. ustuga SDI (Szybki Dostep do Internetu — o szybkosci 115kbit/s). Obecnie, wedfug danych prezentowanych przez Ministerstwo
Infrastruktury w raporcie ,Narodowa Strategia Rozwoju Dostepu Szerokopasmowego do Internetu na lata 2004-2006" dostep
do szerokopasmowego Internetu za posrednictwem wszystkich dostepnych platform (wliczajac w to uzytkownikéw SDI) posiada
450 tys. uzytkownikdw. Oznacza to, ze ok. 1,2 % ludnosci Polski posiada dostep do szybkiego Internetu. W ostatnich miesigcach
nastgpito zdecydowane przyspieszenie przyrostu liczby uzytkownikéw dostepu szerokopasmowego. Ocenia sig, ze obecnie codziennie
w krajach UE przytaczanych do szybkiego Internetu jest 25 tys. nowych uzytkownikéw. Liczba tych uzytkownikéw w krajach Unii
Europejskiej zbliza sie do 20 min.

Obecng sytuacje w zakresie penetracji dostepu do szerokopasmowego Internetu w wybranych krajach $wiata w 2003 r. ilustruje
ponizsza tabela.

Kraj Dostep na osobe
Grecja 0,02 %
Irlandia 0.25 %
Polska 1.2%
Wiochy 2.8%
Francja 4,1 %

Unia Europejska 4,65 %
Belgia 10,2 %
Dania 10,5 %
USA 8.6 %

Korea Ptd. 25%

Zrddto: ,Narodowa Strategia Rozwoju Dostepu Szerokopasmowego do Internetu na lata 2004-2006"

Zgodnie z wspomnianym powyzej raportem Ministerstwa Infrastruktury dominujacg formg dostepu do szybkiego Internetu
w najblizszych latach w Europie i Polsce pozostanie technologia DSL. W krajach Unii Europejskiej 71% ogétu taczy szerokopasmowych
to facza w technologii DSL. W przypadku Niemiec jest to dominujgca technologia obejmujgca 99% rynku. W Polsce ok. 55 %
uzytkownikéw szerokopasmowego Internetu korzysta z taczy DSL. Wg dostepnych danych mozna oszacowag, ze w ciggu najblizszych
trzech lat w Polsce udziat technologii DSL wzro$nie do ok. 60% a wiec zblizy sie do $redniej europejskiej. W Polsce operatorem
majgcym najwiekszy udziat w $wiadczeniu ustug za posrednictwem tgczy DSL jest Telekomunikacja Polska S.A. — ok. 95% rynku
(poprzez produkt pn. Neostrada) Dla pordwnania Deutsche Telekom posiada 93% rynku, KPN w Holandii-84%.

W warunkach polskich konkurencyjng alternatywa dla 1gczy DSL jest dostep oferowany przez operatoréw telewizji kablowych.
Ustugi te $wiadczy ok. 550 operatoréw za posrednictwem 1150 sieci. Okoto 1,4 min gospodarstw domowych korzysta z dostepu
do Internetu $wiadczonego poprzez sieci telewizji kablowej. W krajach UE za posrednictwem CATV $wiadczonych jest 24% ustug
szerokopasmowego dostepu do Internetu. W Polsce udziat ten jest wiekszy i wynosi ponad 40%. Jest to sytuacja korzystna z punktu
widzenia konkurencyjnosci rynkowej z tym, iz zasieg sieci CATV jest ograniczony do miast o $redniej i duzej liczbie ludnosci. Jak
pokazujg dane statystyczne, dynamika wzrostu liczby abonentéw CATV korzystajgcych z transmisji danych jest podobna do dynamiki
przyrostu uzytkownikéw taczy DSL. Niezbednym warunkiem utrzymania konkurencyjnej pozycji telewizji kablowej wobec technologii
DSL jest modernizacja wielu istniejgcych sieci telewizyjnych i przystosowanie ich do transmisji danych.

W krajach Unii Europejskiej okoto 95% ogétu taczy szerokopasmowych stanowig fgcza z modemami kablowymi i DSL, natomiast
zaledwie 5% taczy (0,9 min linii) wykorzystuje technologie bezprzewodowe i satelitarne. Sytuacja w Polsce jest zblizona i z technologii
alternatywnych wobec DSL i CATV korzysta ok. 3% uzytkownikdw.

Inne sposoby dostepu do szybkie] transmisji danych takie jak: radiowe sieci dostepowe, dostep do transmisji satelitarnej, WILAN,
telefonia oparta na technologii trzeciej generacji (UMTS) w okresie najblizszych lat odnotujg staty postep. Obecnie oferta radiowego
dostepu skierowana jest prawie wylgcznie do klienta biznesowego. Z tego rodzaju ustugi korzysta ok. 10 tys. klientow. Najwieksi
operatorzy to ProFuturo, Crowley, Atcom. Zgodnie ze $wiatowa tendencjg szybko ronie w Polsce liczba miejsc publicznych (lotnisk,
hoteli, uczelni, o$rodkéw konferencyjnych, obiektéw turystycznych, itp.), w ktérych mozna korzysta¢ z WILAN. Punkty dostepu
tworzg gtdwnie operatorzy sieci komdrkowych np. Era GSM posiada ich blisko 70, pozostali operatorzy posiadajg ich kilkanascie.

Rynek telewizji kablowej

Polska jest trzecim co do wielkoSci rynkiem telewizji kablowych w Europie. Rynek zostat zdominowany przez kilku najwigkszych
operatoréw: UPC, Multimedia Polska, Vectra, Aster City Cable, TOYA, Slgska Telewizja Holding. Z ustug najwiekszych 15 firm
telewizji kablowej w Polsce korzysta ponad 2,3 min abonentéw.

W roku 2003 na polskim rynku dziatato 520 operatordw sieci telewizji kablowej, obstugujgcych 1.100 sieci, obejmujgcych swoim
zasiegiem ponad 3,5 min abonentéw.
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Rok Liczba operatoréw Liczba sieci Liczba abonentéw

1993 271 388 907.758
1994 378 571 1.150.053
1995 513 699 1.669.449
1996 634 915 2.245.014
1997 578 1.069 2.785.430
1998 597 1.108 3.141.145
1999 569 1.129 3.356.199
2000 534 1.113 3.539.273
2001 526 1.059 3.498.382
2002 507 1.063 3.529.448
2003 520 1.100 3.565.906

Zrédto: Wydziat Zezwoleri Telewizji Kablowej, URTIP

Rynek telewizji kablowych w Polsce ulega przemianom, gtéwnie z powodéw technologicznych i poszerzajacej sie oferty programowe.
Mozliwo$¢ korzystania z ustug dodanych tj. Internetu, telefonu, ustug bankowych, z pewnoscig podnosi atrakcyjno$¢ telewizji
kablowych. W polski rynek telewizji kablowej jest zaangazowany kapitat zagraniczny. Coraz czesciej na tym rynku inwestujg banki
i fundusze.

2.2 Perspektywy rozwoju sektora telekomunikacyjnego w Polsce

Raport , Rynek telekomunikacyjny w Polsce 2004" wydany na poczatku wrzesnia 2004 roku przez firme PMR potwierdza, ze na polskim
rynku telekomunikacyjnym mamy do czynienia z ozywieniem. Rynek ten, po dwdch latach stagnacji, w 2003 r. powrdcit do szybkiego
tempa wzrostu (dynamika wyniosta, wedtug réznych zrédet, 8-14% w stosunku do roku 2002). Z kolei w 2004 r. warto$¢ rynku
zwiekszy sie, wedtug prognoz PMR, o 13.2%. Zgodnie z ustaleniami raportu, rowniez przez kolejne lata branza telekomunikacyjna
bedzie sie dynamicznie rozwijac (przecigtna roczna stopa wzrostu w latach 2004-2007 ma wynie$¢ 11.7%).

Wartos$¢ polskiego rynku telekomunikacyjnego w roku 2003 w podziale na segmenty w mld. zt.

2,7, 7%

1,6; 18% 15,9; 38%

15,3; 37%

= Telefonia stacjonarma

m Telefonia komérkowa o

& Produkcja sprzetu telekomunikacyjnego oraz pozostatego
@ Transmisja danych i dostep do Internetu

Zrédto: PMR
Wielkos$¢ i dynamika rynku telekomunikacyjnego w Polsce, 2001-2004 (prognoza)
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Prognoza wzrostu klientéw sieci tel. komérkowej w Polsce (w min aktywnych kart SIM)
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Zrédto: Gartner Dataquest, za Businessman Magazine, Nr 11 Listopad 2004
Wedtug raportu PMR, w najblizszych latach obraz polskiego rynku telekomunikacyjnego beda ksztattowaé nastepujace trendy:
. dalsze obnizanie sie cen ustug telekomunikacyjnych ,

. szybki wzrost penetracji telefonii komdrkowej i jednocze$nie coraz powolniejszy wzrost gestosci telefonii
stacjonarnej,

. ciggly i stabilny wzrost liczby uzytkownikéw Internetu, w tym Internetu szerokopasmowego,
. kontynuacja fuzji i przeje¢ wsrod firm dziatajgcych na rynku,
. rosnagca konkurencyjno$¢ rynku i coraz wieksza jego faktyczna liberalizacja.

Obecnie wyraznie widoczna jest tendencja do koncentrowania dziatan operatorow alternatywnych wobec Telekomunikacji Polskiej S.A.,
na terenach zurbanizowanych oraz do zwigkszania uwagi na ustugi nie gtosowe np. transmisji danych i ISP Nie mozna takze zapomnie¢
o rosnacej roli VolIP (Voice over Internet Pratocol), czyli telefonii internetowej. Wg prognoz International Telecommunication Union — VolIP
bedzie obejmowac coraz wigkszg cze$¢ rynku diugodystansowych potgczen telefonicznych, a w szczegoéinosci miedzynarodowych.
W Polsce dzigki technologii VolP pomimo formalnego monopolu Telekomunikaciji Polskiej S.A. na telefonie migdzynarodowa do konca
2002 roku, na rynek potgczen miedzynarodowych wkroczyto nieoficjalnie wielu operatoréw i firm ISP dziatajgcych w kraju. Ustugi te
s3 znacznie tansze od rozméw tradycyjnych miedzymiastowych czy miedzynarodowych, gdyz sg one kwalifikowane jako potgczenia
lokalne transmisji danych (prowadzona rozmowa-gtos jest przetwarzana na cyfrowe pakiety danych, ktére nastepnie transmitowane
s3 przez sie¢ komputerowq i po dotarciu do miejsca docelowego powrotnie zamieniane sg na gtos).

2.3. Rynek ustug telekomunikacyjnych w Warszawie

Reprezentujgc okoto 4% populacji Warszawa generuje 23% catkowitych przychodéw rynku telekomunikacyjnego. W przypadku
ustug Internetowych liczba ta jest wyzsza i wynosi 44%. Segment klientéw biznesowych zapewnia 27% catego obrotu krajowego
w ustugach telekomunikacyjnych dla tej kategorii. Dane te $wiadcza o wyjatkowej atrakcyjnosci i wielko$ci rynku. Stanowi to istotny
element strategii dziatania Emitenta. Spdtka postrzega miejsce na rynku dla swych produktéw pomimo wystepujacej konkurencii
ze strony operatordw lokalnych i o zasiegu krajowym.

Warszawa posiada ponad 1.6 miliona mieszkaficéw. Srednia gestos¢ zaludnienia jest wysoka i wynosi 3.200 osob na kilometr
kwadratowy. Wskaznik ten decyduje o efektywno$ci inwestowania, szczegolnie w budowe infrastruktury telekomunikacyjne;.
Srednie zarobki sg znacznie wyzsze niz w kraju i wynoszg 3.300 ztotych na zatrudnionego. Stopa bezrobocia jest najnizsza w kraju
i wynosi 6%.

Szybka urbanizacja terendw wokot dawnego centrum Warszawy stata sie mozliwa w wyniku zmian, ktdre zaszty w Polsce po roku
1989. Pojawity sie prywatne przedsigbiorstwa budowlane (developerzy) oraz stosunkowo tatwy dostep do kredytdw mieszkaniowych,
tacznie spowodowaty szybki wzrost liczby nowo budowanych lokali mieszkalnych. Pomimo tego w dalszym ciggu odczuwalny
jest staly wzrost zapotrzebowania na nowe mieszkania. Wynika to z zaniedban poprzednich dekad jak i stale rosngcej migracji
z innych rejonow kraju.

Podstawowe kierunki rozwoju budownictwa mieszkaniowego to tereny dotychczas rolnicze, czyli o matej warto$ci rynkowsej,
atrakcyjne cenowo do zakupu przez inwestoréw. Sg to rejony w kierunku pofudniowym i pétnocnym w stosunku do centrum
miasta. Najwieksze ,,zagtebia” nowych osiedli wystepujg w dzielnicach: Ursus, Ursyndw, Biatoteka, Bemowo, Targdwek. W ciggu
ostatnich lat powstato tam okoto 50.000 nowych mieszkan (wedfug danych GUS) . Wraz z rozwojem budownictwa pojawia sig
zapotrzebowanie na ustugi telekomunikacyjne. Sg to najbardziej poszukiwane media, po niezbednych do funkcjonowania osiedli
instalacjach wodno-kanalizacyjnych i elektrycznych. Zgodnie z szacunkami Emitenta okoto 25.000 mieszkan w dalszym ciggu
pozbawionych jest dostawy podstawowych ustug telekomunikacyjnych.
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Uruchomienie dystrybucji ustug transmisji danych z wykorzystaniem bezprzewodowej sieci LMDS umozliwi objecie zasiegiem
dziatania Emitenta obszaréw znajdujgcych sie w promieniu 5 km od migjsca posadowienia stacji bazowej. Spdtka zamierza docelowo
(2006 rok) uruchomi¢ 5 stacji bazowych , ktére obejmg swym zasiegiem obszar miasta, czyli zgodnie z szacunkami Emitenta ok.
700.000 mieszkan, na rynku tym bedzie prowadzona agresywna akwizycja zmierzajgca do pozyskania konicowych odbiorcéw ustug
transmisji danych (Internet, telefonia IP i ustugi dodane).

2.4. Pozycja Emitenta na rynku

Pomimo wprowadzania kolejnych coraz to bardziej liberalnych ustaw i wydawania kolejnych koncesji, obraz i uktad sit na rynku
nie ulegly zasadniczym zmianom. Pozycja TP SA sprawia, iz polski rynek telekomunikacyjny jest mocno spolaryzowany. Po jednej
stronie jest TP SA z przychodami ze sprzedazy siegajagcymi miliardéw ztotych, po drugiej stronie sg firmy $rednie i mate, z ktérych
najwigksza Netia SA z siedzibg w Warszawie ma przychody ze sprzedazy na poziomie kilkuset milionéw zlotych. Udziat matych firm,
takich jak Emitent jest w tym rynku znikomy.

Wartos$¢ sprzedazy na rynku krajowym (w min zt.) *| Wartos¢ sprzedazy Emitenta (w min zt.) | Udziat Emitenta w rynku (w %)
2002 2003 2002 2003 2002 2003

Przychody
ze sprzedazy

16.784,8 16.790,6 2,3 41 0.01%] 0,02%j

* wedfug danych GUS dotyczacych przychodow ze §

Zrédto: GUS, sprawozdania finansowe Emitenta

Pozycja rynkowa moze by¢ réwniez rozpatrywana poprzez osiggane wyniki penetracji usfug w stosunku do innych operatoréw
w obszarze dziatania Spotki.

§rednia penetracje ustug w sieci Emitenta w stosunku do ilosci okablowanych mieszkan pokazano w tabelce ponizej. Warto
zauwazy¢, ze spodziewana penetracja ustug w okresie nastepnych 24 miesiecy bedzie znacznie wyzsza. Emitent dziatata
na terenach nowobudowanych osiedli, gdzie zaobserwowa¢ mozna zjawisko rozciggnietego w czasie procesu zasiedlania budynkdw
i jednoczesnego wyprzedzania tego procesu przez dziatania inwestycyjne Emitenta.

Ustuga Srednia penetracja — aktualnie Srednia penetracja — docelowo
Telefony 40,34 % 51,00 %
Internet 17,61 % 25,00 %
CATV 31,52 % 45,00 %]

Zrédto: Zarzad Emitenta
Spétka prowadzi intensywna polityke sprzedazy ustug. Jej podstawowe cele to :

. spowodowanie szybkiego pozyskiwania abonentéw na nowych terenach operacyjnych. W tym zakresie stosuje
sie promocje w oplatach aktywacyjnych np. ,,witaj w sieci”.

. uzyskanie maksymalnego nasycenia rynku na drodze sprzedazy kilku produktéw jednemu abonentowi poprzez
promacje typu ,, pakiet”,

. pozyskanie klientéw bedacych dotychczas abonentami innych operatorbw w ramach promocji ,,czas
na zmiang”.

Wraz z przystapieniem do realizacji projektu budowy bezprzewodowej szkieletowej sieci transmisji danych na catym obszarze
m.st. Warszawy, znacznie wzrasta pozycja rynkowa Spotki. Emitent uzyskuje mozliwo$¢ dotarcia z ustugami telekomunikacyjnymi
do kilkuset tysiecy mieszkan w miescie, przy relatywnie matych wydatkach kapitatowych w poréwnaniu ze stosowanymi przez
konkurencyjne podmioty tradycyjnymi technologiami dostepowymi.

LMDS to system bezprzewodowy, wykorzystujgcy transmisje radiowa w pasmie wysokich czestotliwosci, w obrebie niewielkich
obszaréw o $rednicy kilku kilometrow. System skiada sie ze stacji bazowej i komunikujgcych sie z nig niewielkich stacji odbiorczych
(terminali). Na bazie systemu Spotka tworzy¢ bedzie miejskg szkieletowg sie¢ transmisji danych IP ktéra przy pomocy 6 stacji
bazowych obejmie zasiegiem teren Warszawy. LMDS jest technologig uzywajaca pasm radiowych koncesjonowanych i nie moze
by¢ wykorzystywana przez jakiegokolwiek innego uzytkownika.

W obrebie zasiegu sieci szkieletowej beda aktywowane lokalne sieci dostepowe (LAN) w obrebie osiedla lub czasem nawet
pojedynczych budynkdw. Jest takze mozliwe uruchamianie bezprzewodowych weztdéw dostepowych tzw. WIiLAN. System sieci
lokalnych LAN lub WiLAN bedzie medium dostarczania ustug dostepu do Internetu, telefonii cyfrowej i ustug dodanych (np. VOD).

Inicjatorem planu jest Emitent, na obecnym etapie udziatu podmiotéw trzecich w realizacji planu nie jest uwzgledniany. Catkowity
okres realizacji planu to lata 2005 — 2009.

Przygotowania do realizacji planéw inwestycyjnych w zakresie sieci radiowej LMDS polegajg obecnie na: (a) opracowywania
plandw reorganizacji struktury Emitenta ze szczegéinym uwzglednieniem dziatéw marketingu i sprzedazy, (b) wdrozeniem nowych
systemow informatycznych (z uwzglednieniem systemu hilingowego), (c) negocjacjach dotyczacych dostaw i kompletacji sprzetu.
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Emitent przygotowuje takze uruchomienie testowe pierwszej stacji bazowej radiodostepowe;j zlokalizowanej na budynku WFC przy
ulicy Emilii Plater 53 w Warszawie (lipiec 2005 roku).

2.5 Konkurencja Emitenta

Konkurencja ze strony innych operatorow jest zréznicowana w zalezno$ci od obszaru dziatania. Z poczynionych badan wielkoSci
sprzedazy i warunkdw na lokalnych rynkach wynika, ze wptyw konkurencji na efektywno$¢ dziatan Emitenta zalezy od:

. pierwszenstwa na rynku, operator ktdry pierwszy pojawia si¢ na terenie osiedla z reguty osigga najlepsze wyniki
sprzedazy, szczegblnie dotyczy to ustug telefonicznych,

. roznic cenowych oferowanych produktdw, szczegdlng uwage klientéw zwracajg promocje cenowe za aktywacje
usfug i upusty abonamentowe w ofertach zintegrowanych,

. jakosci dostarczanych ustug,
. renomy i marki firmy $wiadczacej ustugi.

Opisane powyzej wnioski sg uwzgledniane przez Zarzad Spétki przy podejmowaniu dziatan inwestycyjnych i marketingowych. Prace
przy budowie sieci rozpoczynane s na etapie wznoszenia budynkdw, mieszkancy osiedla stykaja sie z ofertg SPRAY SA jako
pierwszg na rynku.

Gtéwnym konkurentem Emitenta w zakresie usfug telefonii stacjonarnej jest Telekomunikacja Polska S.A. Warto jednak zauwazyg,
ze rywalizacja nie powoduje duzych strat w wynikach sprzedazy Emitenta, poniewaz Telekomunikacja Polska S.A. nie oferuje ustug
zintegrowanych. Emitent konkuruje z Telekomunikacjg Polskg S.A. na terenie czesci osiedli w Ursusie, Biatotece i Targéwku. Status
operatora lokalnego, jaki posiada Emitent wzmacnia jego konkurencyjno$¢, w szczegoinosci wobec TP SA, ze wzgledu na wigksza
swobode w ustalaniu warunkdw dostawy ustug do klientdw.

Poréwnanie penetracji usfug SPRAY S.A. i TP S.A. wskazuje, iz Emitent uzyskuje znacznie lepsze rezultaty sprzedazy ustug. llos¢
abonentéw Spotki jest ok. 10 krotnie wyzsza niz ilo$¢ klientdw TP S.A. na wspolnym obszarze dziatania. Fakt ten wynika z kilku
przestanek:

. instalacji sieci w budynkach jeszcze przed ich zasiedleniem;

. krétkiego czasu oczekiwania na aktywacje ustugi ( zazwyczaj 3-4 dni);
. agresywnej polityki sprzedazy;

. oferowania produktu zintegrowanego w postaci 3 ustug;

. nizszych cen.

Emitent konkuruje takze ze Sferig, operatorem dostarczajgcym ustugi telefoniczne droga radiows (telefonia stacjonarna radiowa).
Konkurencja ta wystepuje na wszystkich warszawskich osiedlach, na ktdrych dziata Emitent.

Ustugi telefonii stacjonarnej dostarcza takze kilka innych firm dziatajgcych na terenie Warszawy, nie $wiadczg one jednak ustug
na terenie osiedli bedacych w zasiegu infrastruktury telekomunikacyjnej Emitenta. Sg to firmy: NETIA SA z siedzibg w Warszawie,
DATACOM SA z siedzibg w Warszawie, EL-NET SA Grupa NETIA SA. W zakresie ruchu miedzystrefowego i miedzynarodowego
dziata kilku operatorow wirtualnych. Ustugi $wiadczone sg po konkurencyjnych w stosunku do oferty Telekomunikacji Polskiej S.A.
cenach, za posrednictwem dzierzawionej infrastruktury telekomunikacyjnej. Usfuga polega na wybieraniu odpowiedniego prefiksu
przez klienta uzyskujgcego dostep do tanich potgczen, przewaznie w technologii VOIP (Voice over IP). Ruch w sieci Emitenta odbywa
sie glownie w obrebie strefy (22) lub do sieci komdrkowych. W zwigzku z powyzszym wplyw wirtualnej konkurencji na wyniki
operacyjne SPRAY SA nie jest znaczacy.

Najwigkszy wptyw na rezultaty sprzedazy ustug telefonicznych przez Emitenta ma konkurencja ze strony sieci komérkowych. Wynika
to z konkurencji cenowej ze strony operatordw sieci komadrkowej. Oferta operatordw sieci komérkowych zawiera ponadto plany
taryfowe oparte na systemie przedplat za dokonane potaczenia, bez dokonywania optat za abonament.

Spray dostarcza ustugi dostepu do Internetu w postaci:
. dial-up,
. przy pomocy fgczy statych w technologii DSL,
. w technologii lokalnej sieci osiedlowej LAN (local area network).

Konkurencja Emitenta w zakresie technologii DSL jest produkt Telekomunikacji Polskiej S.A. pn. Neostrada. Produkt ten oferowany
jest w sieciach Telekomunikacji Polskiej S.A. wystepujacych w obszarze dziatania Emitenta. Konkurencje w zakresie faczy statych
stanowi tez oferta spotek telewizji kablowej: UPC i Aster City Cable. W zakresie technologii LAN konkurencja wystepuje ze strony
matych firm, czesto oferujgcych ustugi jedynie w kilku budynkach. Posiadajg one ograniczone zasoby finansowe i ludzkie, co czyni
je mato odpornymi na konkurencje cenowg ze strony Spotki.
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Konkurencjg w zakresie telewizji kablowej sg dwaj gtéwni operatorzy telewizji kablowej w Warszawie: UPC i Aster City Cable.
Nalezy liczy¢ sie z mozliwoscig nasilenia konkurencji ze strony Aster City Cable, gdyz obstugiwane przez Spotke rejony sg szczegéinie
atrakcyjne dla tego operatora.

Przygotowywane i wdrazane obecnie nowe oferty ustug dla klientéw indywidualnych i biznesowych , w tym takze bezprzewodowy
dostep do Internetu, zdecydowanie poprawig konkurencyjnos¢ przedsiebiorstwa w segmencie telekomunikacyjnych operatoréw
alternatywnych.

2.5.1 Bariery wejscia na rynek

Podstawowa barierg ograniczajgcg dostep do rynku telekomunikacyjnego jest zasada pierwszenstwa. W celu pokonywania barier
rynkowych, w sytuacji braku pozycji pierwszenstwa w dostepie do abonenta (Spétka jako drugi operator na rynku lokalnym), Zarzad
planuje pozyskiwanie rynku poprzez oferowanie sprawdzonych ustug i produktéw o charakterze konkurencyjnym:

. oferowanie ustug w formie pakietu produktow;
. oferowanie ustug niedostepnych dotychczas na rynku lokalnym;
. oferowanie nowych produktéw.
Pozostatymi istotnymi barierami wej$cia na rynek sa:
a)  konieczno$¢ posiadania kapitatu,
b) koniecznos¢ spetnienia wymog6w prawa telekomunikacyjnego naktadanych na operatora i jego infrastrukture,
c) uzyskania zgody wiascicieli zasoboéw mieszkaniowych,
d)  znajomo$c¢ rynku, technologii i organizacji przedsigbiorstwa operatora publicznej sieci telekomunikacyjnej.

W wypadku ustug telefonicznych operator sieci publicznej musi posiadac przydziat numeracji w strefie $wiadczenia ustug (np. w strefie
0-22 w Warszawie) , umowy o potgczeniu sieci i wzajemnych rozliczeniach z innymi operatorami publicznymi (najlepiej z TPSA
ze wzgledu na wielko$¢ jej sieci), oraz infrastrukture do $wiadczenia ustug (wtasng lub dzierzawiong).

Znacznie wigksze bariery wystepuja na rynku ustug dostarczanych metodami bezprzewodowymi z uwagi na konieczno$¢ posiadania
rezerwacji odpowiedniego pasma czestotliwosci radiowych. SPRAY S.A. uzyskata rezerwacje czestotliwosci w pasmie 28 GHz
na terenie m.st. Warszawy na okres 10 lat.

W wypadku $wiadczenia ustug telewizji kablowej nalezy posiadac¢ infrastrukture spetniajacg wymogi prawa telekomunikacyjnego.
Ograniczenia z powodu emitowania programéw zagranicznych i rygoréw naktadanych przez KRRIT sg minimalne i sprowadzajg
sie do koniecznosci wnoszenia stosownych oplat za programy do nadawcdw i do KRRIT za prowadzenie dziatalno$ci nadawcze).
Ograniczenia wystepujg jedynie w przypadku nadawania wtasnego programu lokalnego, co nie dotyczy Emitenta

2.5.2 Przewagi konkurencyjne

Spétka dziata w Srodowisku konkurencyjnym, co znajduje odbicie w sposobie $wiadczenia ustug i ksztattowaniu oferowanych
produktéw. Emitent dziata na rynkach lokalnych i chce by¢ alternatywnym dostawcg ustug telekomunikacyjnych. Tak pojeta pozycja
Spotki ksztattuje jej oferte i sposdb dziatania.

Pozycja operatora lokalnego znajduje potwierdzenie w odczytywaniu potrzeb lokalnych spofecznosci reprezentowanych przez
administracje i wspélnoty zasobéw mieszkaniowych. Z podmiotami tymi zawierane sg umowy okreslajgce ogdlne warunki
$wiadczenia ustug, szczegdlnie w zakresie warunkdw technicznych budowy sieci telekomunikacyjnej w budynkach i w terenie.

Spotka dostarcza takze ustugi dostepu do Internetu za pos$rednictwem sieci lokalnych LAN. Jest to rozwigzanie o typowo lokalnym
i osiedlowym charakterze. Produkt ten nie jest dostarczany ani przez Telekomunikacje Polskg S.A. ani przez operatoréw telewizji
kablowej ze wzgledu na topologie ich sieci i przyjete rozwigzania technologiczne, natomiast cieszy sie duzym zainteresowaniem
klientow.

Kolejnym etapem rozwoju ustug transmisji danych w przedsigbiorstwie Emitenta jest budowa miejskiej szkieletowej sieci transmisji
danych w technologii bezprzewodowej, ktéra bedzie wykorzystywana w celu tworzenia migjskiej platformy IP . Platforma ta bedzie
stuzyta dostarczaniu ustug dostepu do Interentu na szerokg skale, telefonii cyfrowej IP i ustug dodanych. Z uwagi na skale zamierzenia
ustugi bedg dostarczane po bardzo konkurencyjnych cenach. Dodatkowym atutem Emitenta jest ograniczony i $cisle limitowany
dostep innych podmiotdw do mozliwosci wykorzystywania czestotliwosci radiowych na terenie miasta.

Trzeba podkreslic, ze Emitent jako jedyny operator w Warszawie dostarcza ustugi telewizji kablowej jako uzupetnienie oferty
gtosowej. Oznacza to, miedzy innymi, ze Spétka zadowala sie znikoma marzg na sprzedazy tej ustugi. Tania ustuga telewizji kablowej
ma zacheca¢ klienta do korzystania z innych produktéw Emitenta.

Na taki sposéb pozyskiwania klienta nie mogg sobie pozwoli¢ inni, konkurencyjni wobec Spotki operatorzy, z powodu braku
technicznych mozliwosci dostawy ustugi telewizyjnej (operatorzy telekomunikacyjni) lub niemozliwosci konkurowania ceng sprzedazy
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swego podstawowego produktu (operatorzy telewizji kablowej).

Zarzad Emitenta doceniajgc dobry odbidr przez rynek tak definiowanej pozycji Spotki doktada staran, aby ugruntowywac postrzeganie
Spotki jako operatora alternatywnego o charakterze lokalnym. Jednakze szereg dziatai podejmowanych w ostatnim okresie
zmierza do podijecia $wiadczenia ustug o szerszym zakresie. Szczegolnie dotyczy to przygotowywanego pakietu ustug dla klientéw
biznesowych, w oparciu o uruchomiong ostatnio centrale tranzytowg Spotki w Warszawie i otrzymane rezerwacje czestotliwosci
w pasmie 28 GHz.

3. Gtéwne rynki zbytu
SPRAY S.A. dziata wytgcznie na rynku krajowym.

4. Sezonowos$¢ ustug i rynkéw zhytu

Analiza wielkosci sprzedazy ustug przez SPRAY S.A. na rzecz odbiorcow indywidualnych — oséb fizycznych i na rzecz oséb prawnych
nie wykazuje zjawiska sezonowosci. Brak sezonowo$ci wigze sie z charakterem dziatania firmy i oparciem jej przychodéw o umowy
z abonentami o charakterze ciggtym, zwigzane z systematycznym wnoszeniem optat abonamentowych.

Struktura wartosci zapaséw Emitenta nie ulegfa zmianie w latach 2001 — 2004. Zapasy stanowity w tym okresie wylgcznie materiaty
instalacyjne do montazu sieci kablowych oraz aktywacji ustug telewizji kablowe;.

Wyszczegdlnienie (w tys. zt.) 30.09.2004 31.12.2003 31.12.2002 31.12.2001
Materiaty 93,9 2894 116,4 0,0
Pétprodukty i produkty w toku

Produkty gotowe

Towary

Zaliczki na dostawy -
Razem 93,9 289,4 116,4 0,0

Zrédto: Sprawozdania finansowe Emitenta, Zarzad Spoiki

Wyszczegdlnienie 31.12.2004
Materiaty 455

Pétprodukty i produkty w toku

Produkty gotowe

Towary

Zaliczki na dostawy

Razem

Zrddto: Sprawozdania finansowe Emitenta, Zarzad Spoiki

Wyszczegdlnienie 31.12.2005
Materiaty 475

Pétprodukty i produkty w toku

Produkty gotowe

Towary

Zaliczki na dostawy

Razem

Zrédto: Sprawozdania finansowe Emitenta, Zarzad Spoiki

5. Wartos¢ sprzedazy

Podstawowym Zrédtem przychodéw Spétki sg :
. optaty aktywacyjne pobierane z tytutu udostepnienia ustug,
. optaty abonamentowe pobierane z tytutu dostawy ustug,

. optaty zmienne (ustugi telefoniczne) z tytutu generowanego ruchu.
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Wartosé sprzedazy wg rodzajow ustug w latach 2001-2003 oraz na dzien 30.09.2004 r. (w tys. zi).

01.01 - 30.09.2004 2003 2002 01.06 - 31.12.2001*

Ustugi glosowe (telefon) 2.841,2 3.0121 2.024,3 266,9
Aktywacje 59,4 175,5 344,0 145,9
Abaonament 819,0 7811 392,6 36,1
Zmienna ( taryfikowana) 1.870,2 1.919,8 1.210,8 81,2
Dial - up 98,6 135,8 76,9 3.7
Ustugi telewizji kablowej 390.4 350,2 40,4 0,0
Aktywacje 18,4 42,5 40,4 -
Abonament 372,0 3077 - -
Transmisja danych + Internet 671,7 599,7 171,6 0,0
Aktywacje 24,3 71,2 66,4 .
Abonament 6474 528.5 105,2 -
Inne 85,8 97,6 54,4 0,5
Ustugi telekomunikacyjne. 22,4 19,1 - -
Ustugi nie telekomunikacyjne. 51,8 44,3 0,8 0,5
Dzierzawa i konserwacja. 1.4 8,6 51,7 -
Sprzedaz towaréw 0,2 25,6 1.9 -
Ogétem : 3.995,2 4.059,6 2.290,8 2674

Zrédto: Zarzad Spotki

* Emitent rozpoczat dziatalnosc operacyjna w czerwcu 2001 roku

Wartosé sprzedazy wg rodzajéw ustug w roku 2004 (w tys. zt).

2004

Ustugi gtosowe (telefon) 3.888,9
Aktywacje 63.9
Abonament 1.1341
Zmienna ( taryfikowana) 2.566,7
Dial - up 124,2
Ustugi telewizji kablowej 542,2
Aktywacje 19,5
Abonament 522,7
Transmisja danych + Internet 939,5
Aktywacje 25,0
Abonament 914,5
Inne 111,8
Ustugi telekomunikacyjne. 30.1
Ustugi nie telekomunikacyjne. 64,2
Dzierzawa i konserwacja. 16,0
Sprzedaz towaréw 1,5
Ogotem : 5.482,5

Zrédto: Zarzad Spotki

Wartosé sprzedazy wg rodzajéw ustug w | kwartale 2005 roku (w tys. zi).

| kwartat 2005

Ustugi gtosowe (telefon) 1.037,7
Aktywacje 10,9
Abonament 3225
Zmienna (taryfikowana) 680,7
Dial — up 23,9
Ustugi telewizji kablowej 171,4
Aktywacje 5,6
Abonament 165,8,
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Transmisja danych + Internet 305,5
Aktywacje 9,9
Abaonament 295,6
Inne 31,9
Ustugi telekomunikacyjne. 7.9
Ustugi nie telekomunikacyjne. 12,9
Dzierzawa i konserwacja. 3.7
Sprzedaz towaréw 0.0
Rozliczenia migdzyoperatorskie 7,2
Ogotem : 1.546,6)

Zrdto: Zarzad Spotki

6. Zrédta zaopatrzenia Emitenta
Emitent dokonuje zakupow wytgcznie na rynku krajowym.
Gtédwne Zrédta zaopatrzenia Emitenta zwigzane sg z dwoma obszarami aktywnosci:
. $wiadczeniem ustug telekomunikacyjnych,
. budowag sieci telekomunikacyjnych w ramach wiasnych zadan inwestycyjnych.

Swiadczenie ustug telekomunikacyjnych przez Spétke polega na udostepnianiu abonentom zasobdw i tresci pozyskiwanych
7 zewnetrznego otoczenia sieci (telewizja kablowa, dostep do Internetu), jak réwniez na generowaniu strumienia informacji
kierowanego z sieci Emitenta do sieci innych odbiorcéw (telefony, dostep do Interentu). Stad przy analizie tematu zaopatrzenia
nalezy uwzgledni¢ nastepujgce relacje i koszty:

. koszty zakupu sygnatu telewizji kablowej w zakresie kanatéw objetych licencjami z tytutu praw autorskich
i pokrewnych (,,programing”),

. koszty zakupu tzw. pasma dostepu do $wiatowych zasobdw Internetu,

. koszty kierowania ruchu telefonicznego do sieci zewnetrznych.

Z uwagi na fakt, ze poszczegdlni przedstawiciele nadawcow w Polsce oferujg kilka lub jeden program telewizyjny nie istnieja
dostawcy o uprzywilejowanej pozycji. Najwazniejsze programy (wsréd dostarczanych ponad 50 szt.) to programy polskiej telewizji
publicznej dostepne dla nadawcdéw bezptatnie. Obowigzek ich wprowadzania do sieci w pierwsze] kolejnosci wynika z przepisow
ustawy o KRRIT.

Gtéwnym dostawca pasma dostepu do Internetu jest obecnie Netia Telekom S.A. z siedzibg w Warszawie.

Koszty te ponoszone sg na podstawie warunkdw okreslonych w zawartych umowach. Nalezy jednak podkreslic, ze w przypadku
telewizji kablowe] umowy mogg by¢ zawierane wytgcznie z dystrybutorami konkretnych kanatéw telewizyjnych, natomiast
w przypadku eksportu ruchu telefonicznego czy pasma dostepu istnieje catkowita dowolno$¢ wyboru partnera. Jedynym kryterium
jest uzyskiwanie przez Emitenta jak najkorzystniejszym cen w danym czasie.

Procentowy udziat gtownych dostawcow w zakupach ogdtem — Swiadczenie ustug - 9 miesiecy 2004 roku

Udziat procentowy

Lp. Dostawca w zakupach ogétem
1 | Netia Telekom Mazowsze S.A .- rozliczenia z tytutu ruchu telefonicznego 26,36%]
2 | ELKAB (dziatalno$¢ gospodarcza) 6,29%

Zrédto: Zarzad Spotki

W przypadku zaopatrzenia inwestycyjnego wystepuje grupa statych dostawcdw ustug i materiatow. Wynika to z przyjetych
standardéw technologicznych sieci i uzyskiwania korzystnych warunkdw pozyskiwania ustug wykonawczych w ramach statych
kontraktow.

Procentowy udziat gléwnych dostawcow w zakupach ogdtem — budowa sieci — 9 miesigcy 2004 roku

Udziaf procentowy

Lp. Dostawca ,

1 |DGT Sp. z 0.0. z siedzibg w Gdansku— centrale telefoniczne 14,88%
2 | SAWEX (dziatalno$¢ gospodarcza) 9,68%
3 | ARKO-WAR (dziatalno$¢ gospodarcza) 3,17%

Zrédto: Zarzad Spotki

91




SPRAY S.A.

1. Uzaleznienie od odbiorcow i dostawcow

Odbiorcami Spétki sa abonenci korzystajacy z ustug oferowanych przez Emitenta. S to przede wszystkim mieszkancy osiedli
znajdujgcych sie w obszarze dziatania Spétki oraz abonenci instytucjonalni wynajmujacy powierzchnie w Centrum Biznesowym
ZEPTER INTERNATIONAL POLAND w Warszawie. W ciggu trzech kwartatéw 2004 roku zaden z odbiorcéw nie przekroczyt progu
10% w przychodach ze sprzedazy Spétki. W tym samym okresie dwdch dostawcéw przekroczyto prég 10% w zakupach Spétki:

1) Netia Telekom Mazowsze S.A. z siedzibg w Warszawie Emitent jest zwigzany z Netia Telekom Mazowsze SA umowga
opisang w pkt. 8.1.2.1 Rozdziatu V Prospektu.

2) DGT Sp. z 0.0. z siedzibg w Gdansku. Emitent jest zwigzany z DGT Sp. z 0.0. umowg opisang w pkt. 8.2 Rozdziatu V
Prospektu.

8. Znaczace umowy.

Kryterium bedgcym podstawg uznania opisanych ponizej umow za znaczace jest warto$¢ przedmiotu umowy wynoszgca co najmnie;
10 % wartosci kapitatow witasnych Emitenta. Kryterium to, zdaniem Emitenta, najlepiej odpowiada rodzajowii rozmiarom prowadzonej
przez Emitenta dziatalno$ci gospodarcze.

8.1 Umowy o swiadczenie ustug telekomunikacyjnych

8.1.1 Umowa z TP S.A.

Umowa o polaczeniu sieci z dnia 4 listopada 2003 roku zawarta przez Emitenta z TP S.A.

Przedmiotem umowy sg warunki potgczenia publicznych sieci telekomunikacyjnych stron oraz zasady zwigzanej z tym wspotpracy,
w tym szczegdtowe warunki wzajemnych rozliczen finansowych.

Emitent jest uprawniony do kierowania ruchu telefonicznego generowanego przez abonentéw w jego sieci telekomunikacyjnej
do sieci TP S.A. Z tego tytutu Emitent wnosi na rzecz TP S.A. miesieczne opfaty, ktérych wysoko$¢ szacuje sie na ok. 20.000 zfotych
netto miesiecznie, czyli 720.000 zlotych netto w okresie 3 lat.

Emitent otrzymuje wynagrodzenie z tytutu ruchu przychodzacego z sieci telekomunikacyjnej TP S.A. do sieci Emitenta. Wysoko$¢
wynagrodzenia Emitenta zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

Umowa okresla takze fizyczne punkty styku sieci stron (interconnect).

Umowa zostata zawarta na czas obowigzywania uprawnien obu stron do prowadzenia dziatalnosci telekomunikacyjnej (warunek
rozwigzujacy), tj. na czas na jaki udzielono zezwolen telekomunikacyjnych wydanych przez Prezesa URTIP. W przypadku Emitenta
okres ten wynosi 20 lat, a w przypadku TP S.A. - 25 lat.

Umowa moze zostac rozwigzana z dwumiesiecznym okresem wypowiedzenia przez kazdg ze stron, jezeli druga strona zalega
z ptatnosciami za dwa kolejne okresy rozliczeniowe. Umowa moze by¢ takze rozwigzana z tym samym okresem wypowiedzenia,
gdy jedna ze stron narusza postanowienia umowy i nie zaprzestaje dokonywac tych naruszen w terminie 30 dni pomimo wezwania
drugiej strony do usunigcia naruszen. Likwidacja jednej ze stron réwniez jest powodem rozwigzania umowy z 30 dniowym okresem
wypowiedzenia. W kazdym z przypadkdw rozwigzania umowy, strony sg zobowigzane zapewni¢ warunki rozwigzania zabezpieczajace
interesy abonentéw.

Umowa stanowi réwniez, iz jednostronna zmiana cennika $wiadczenia ustug TP S.A. nie powoduje zmiany umowy.
Umowa nie zawiera postanowien dotyczacych kar umownych ani nie zastrzega terminu.

Warto$¢ $wiadczen w jednym miesigcu rozliczeniowym (przy liczbie linii na dzien sporzgdzenia Prospektu) wynosi 83.747 ziotych
netto, a w okresie 3 lat wyniesie 3.014.892 zlotych netto.

8.1.2. Umowa o sSwiadczenie ustugi BDI z dnia 8 marca 2002 roku zawarta przez Emitenta
z Netia Telekom S.A.

Emitent jest strong jednej znaczacej umowy zNetia Telekom S.A. Jej przedmiotem jest $wiadczenie przez Netie Telekom S.A.
na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy ulicy Skoroszewskiej 8 w celu dalszego udostepniania tych ustug
przez Emitenta. Warto$¢ $wiadczen w okresie 3 lat obowigzywania umowy wynosi 587.520 ztotych netto.

W ramach umowy ustugi sg $wiadczone na jej podstawie i na podstawie regulaminu Netia telekom S.A.

Za $wiadczone ustugi Emitent uiszcza na rzecz Netia Telekom S.A. opfaty abonamentowe wediug aktualnie obowigzujgcej taryfy
Netia Telekom S.A.
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Umowa zostata zawarta na czas nieokreslony. Umowa zawiera postanowienia 0 mozliwosci jej rozwigzania w kazdym czasie za zgodg
stron oraz 0 mozliwosci jej rozwigzania przez jedng ze stron z zachowaniem 30 dniowego okresu wypowiedzenia. Umowa moze by¢
wypowiedziana ze skutkiem natychmiastowym przez kazdg ze stron w wypadku naruszania jej postanowien przez drugg strone.

Umowa nie zawiera postanowien dotyczacych kar umownych ani nie zastrzega warunku lub terminu.

8.2. Inne znaczace umowy o wspétpracy

Umowa z dnia 12 grudnia 2003 roku zawarta przez Emitenta z PHU RaNET Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie

Przedmiotem umowy jest oddanie Emitentowi przez RaNET Sp. z 0.0. w dzierzawe cyfrowych taczy radioliniowych tgczacych centrale
tranzytowg Emitenta z jego sieciami telekomunikacyjnymi na terenie miasta. Umowa przewiduje mozliwo$¢é wykupu i przejecia
na wiasno$¢ przez Emitenta dzierzawionej infrastruktury w okreslonych okresach liczac od poczatku obowigzywania umowy (6, 12,
18, 24, 30 i 36 miesigcach).

Umowa zastrzega termin - zostala zawarta na okres 3 lat i po uptywie tego okresu moze zosta¢ przediuzona o kolejne lata
w przypadku wyrazenia zgodnej woli przez obie strony z jednomiesiecznym wyprzedzeniem w stosunku do terminu jej obowigzywania.
Wezedniejsze rozwigzanie umowy moze nastapic¢ za porozumieniem stron, z powodu braku ptatnosci za dzierzawe za dwa kolejne
okresy rozliczeniowe (miesieczne), opdznienia w realizacji harmonogramu prac i usuwaniu awarii przez RaNET Sp. z o.0.

Umowa zastrzega warunek: w przypadku zgtoszenia przez Emitenta zamiaru wykupu od RaNET Sp. z o.0. urzadzen wykorzystywanych
do budowy sieci teletransmisyjnej dla Emitenta, umowa bedzie zakorczona przed terminem jej obowigzywania, jednak nie wczesniej
niz po uptywie 6 miesiecy od momentu zakonczenia budowy sieci. Umowa zawiera postanowienia dotyczace kar umownych: (i)
za op6Zznienia w realizacji facza Emitentowi przystugujg od RaNET Sp. z o.0. kary umowne w wysoko$ci 1/30 miesiecznego czynszu
dzierzawnego za kazdy rozpoczety dzien opdznienia, przy czym fgczna wysoko$¢ kar za opdznienia w realizacji tacza nie moze przekroczy¢
sumy optaty aktywacyjnej danego t3cza, (i) za opdznienia w usunieciu awarii facza Emitentowi przystugujg od RaNET Sp. z o.0. kary
umowne w wysokosci 50 EURO za kazdg rozpoczetg godzing op6znienia, przy czym taczna wysoko$¢ kar za op6znienia w usunieciu
awarii tacza nie moze przekroczy¢ sumy miesiecznego czynszu za dzierzawe danego fgcza. Roszczenia z tytulu zapfaty kar umownych
nie wykluczajg prawa dochodzenia odszkodowania przez Emitenta na zasadach ogélnych, w wytgczeniem utraconych korzysci.

Warto$¢ $wiadczen w okresie obowigzywania umowy wynosi 544.644 ztotych netto.

Umowa o $wiadczenie ustug z dnia 2 wrzesnia 2002 roku zawarta przez Emitenta z ComArch S.A. z siedzibg w Krakowie

Przedmiotem umowy jest udostepnienie Emitentowi dostepu do systemu (sprzet komputerowy, oprogramowanie narzedziowe,
oprogramowanie Tytan), udzielenie licencji na oprogramowanie Tytan oraz $wiadczenie szeregu innych ustug zwigzanych z gtéwnym
przedmiotem umowy.

Wynagrodzenie ComArch S.A. jest zalezne od liczby obstugiwanych abonentéw, jego wysoko$¢ zostata objeta wnioskiem
o niepublikowanie. Umowa zostafa zawarta na okres 36 miesiecy z mozliwoscig wcze$niejszego jej wypowiedzenia z zachowaniem
trzymiesiecznego okresu wypowiedzenia w przypadku, gdy jedna ze stron dopusci sie ciezkiego naruszenia podstawowych
obowigzkdw umownych. Strony zrzekly sie prawa do odstgpienia od umowy.

Umowa przewiduje kare umowng w przypadku niedochowania z wytgcznej winy ComArch S.A. zasad okreslajacych jakoS¢ pracy
systemu, w wysokosci 5% lub 10 % miesiecznego wynagrodzenia naleznego ComArch S.A. (w zalezno$ci od tacznego czasu
dostepnosci ustug systemu, czasu usuniecia btedu i czasu utraty dostepu do systemu).

Umowa nie zastrzega warunku ani terminu.

Warto$¢ Swiadczen w okresie od poczatku obowigzywania umowy do dnia 30 listopada 2004 roku wyniosta 417.966 zfotych netto,
dalszy wzrost miesiecznych oplat bedzie zalezny od liczby abonentéw. Emitent szacuje, ze do 31.08.2005 roku (data wygas$niecia
umowy) kwota ta wyniesie tacznie za caly okres obowigzywania umowy 567.966 ztotych netto.

Umowa ramowa z dnia 4 wrzeénia 2001 roku zawarta przez Emitenta z DGT Sp. z 0.0. z siedzibg w Straszynie (k. Gdanska)

Przedmiotem umowy jest okre$lenie zasad wspofpracy stron w zakresie realizacji dostawy cyfrowej centrali telefonicznej przez DGT
Sp. z 0.0., instalacji, uruchomienia i mozliwo$ci rozbudowy takiego sprzetu, upustdw cenowych, warunkéw gwarancji oraz szkolenia
pracownikéw Emitenta.

Umowa zostala zawarta na czas okreslony do dnia 31 grudnia 2002 roku. Umowa prawnie wygasta, ale strony wspétpracujg
bezumownie w oparciu 0 warunki handlowe przewidziane w umowie.

Wartos¢ swiadczen w okresie do dnia 30 listopada 2004 roku wyniosta 1.732.807 ztotych netto.

Umowa z dnia 12 czerwca 2001 roku zawarta przez Emitenta z Zepter International Poland Sp. z 0.0.

Przedmiotem umowy jest dzierzawa przez Emitenta od Zepter International Poland Sp. z o.0. infrastruktury telekomunikacyjnej
w budynku przy ulicy Domaniewskiej 37 w Warszawie. Przedmiotem umowy jest takze $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych
przez Emitenta na rzecz uzytkownikéw budynku na rachunek i odpowiedzialno$¢ Emitenta. Z tytutu dzierzawy systemu Emitent ptaci
na rzecz Zepter International Poland Sp. z 0.0. miesigczny czynsz dzierzawny, stanowigcy 50% warto$ci netto pobieranych przez
Emitenta opfat abonamentowych z tytutu dostawy ustug na rzecz oséb prawnych — uzytkownikéw budynku.
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Umowa zawarta jest na czas oznaczony 72 miesiecy od dnia dopuszczenia budynku do uzytkowania na mocy decyzji administracyjnej.
Zgodnie z o$wiadczeniem Emitenta, decyzja taka zostata wydana 12 wrzes$nia 2001 roku. \Wcze$niejsze rozwigzanie umowy moze
nastgpi¢ w przypadku, gdy ktdrakolwiek ze stron znajdzie sie w likwidacji lub upadto$ci, w przypadku zalegania z zaptatg nalezno$ci
na rzecz ktorejkolwiek ze stron przez okres kolejnych 3 miesiecy lub razacego i uporczywego naruszania warunkéw umowy
przez ktdrgkolwiek ze stron. Jesli wczesniejsze rozwigzanie umowy bedzie dokonane z naruszeniem tych postanowien, to strona
dokonujaca takiego rozwigzania bedzie zobowigzana zaptaci¢ drugiej stronie kare umowng w wysoko$ci 100.000 ztotych.

Warto$¢ $wiadczen wynikajgcych z tej umowy zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

Umowa serwisowa z dnia 1 grudnia 2004 roku zawarta przez Emitenta z Jartel — Jacek Sliwa

Przedmiotem umowy jest podejmowanie przez Jartel — Jacek Sliwa interwencji serwisowej w przypadku awarii i usterki urzgdzen lub
sieci oraz przeprowadzanie okresowej konserwacji elementéw technicznych systemu i sieci. Jartel — Jacek Sliwa moze zaniechaé
wykonywania ustug serwisowych w przypadku zalegania przez Emitenta z zaptatg za usfugi wykonane lub za zamontowane
niezbgdne czesci zamienne przez okres diuzszy niz dwa miesiace, za szkode powstatg w wyniku takiego zaniechania Jartel — Jacek
Sliwa nie ponosi odpowiedzialnosci. Umowa ta zapewnia wytgczno$¢ ustug dla Jartel — Jacek Sliwa w okresie jej obowigzywania.

Umowa zostata zawarta na czas nieokre$lony, kazda ze stron moze jg rozwigzaC z zachowaniem trzymiesigcznego okresu
wypowiedzenia.

7 tytulu wykonywanych prac firmie Jartel — Jacek Sliwa przystuguje wynagrodzenie miesieczne w wysokosci rownej iloczynowi
liczby wszystkich serwiséw zarejestrowanych w systemie bilingowym Emitenta i kwoty 3 zlotych + VAT, natomiast z tytutu
prowadzenia dokumentacji oraz ewidencji przytaczen i odfgczen w sieci wynagrodzenie miesieczne w wysokosci réwnej iloczynowi
nowych podtgczen abonenckich w sieci w miesigcu obrachunkowym i kwoty 5 ziotych + VAT, co daje tacznie kwote okoto 21.000
zZtotych netto miesiecznie.

Umowa z dnia 4 maja 2005 roku

Nazwa kontrahenta (,Sprzedajacy”) zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

Przedmiotem umowy jest nabycie przez Emitenta od Sprzedajgcego sieci telekomunikacyjnych stanowigcych wiasno$c
Sprzedajacego, w tym wszystkich skfadnikéw majgtkowych i wyposazenia systemu sieci telekomunikacyjnych, oraz jednoczesne
nabycie prawa do wiadania sieciami oraz prawa do $wiadczenia usfug na rzecz dotychczasowych abonentdw Sprzedajgcego.
Liczba abonentdw oraz wysoko$¢ stawek abonamentowych zostata wskazana w zatgczniku do umowy. Zgodnie z umowa sprzedazy
przedmiotowa sie¢ jest i bedzie w dacie jej wydania Emitentowi wolna od jakichkolwiek obcigzen. Prawo do $wiadczenia ustug
wigze sie z prawem Emitenta do pobierania wszelkich pozytkéw wynikajgcych z uzywania i posiadania sieci telekomunikacyjnych
(w tym do pobierania opfat abonamentowych). Przedmiotem umowy jest nabycie przez Emitenta prawa do $wiadczenia ustug
i prawa do pobierania pozytkéw zaréwno w stosunku do dotychczasowych abonentéw, jak i abonentdw, ktérzy zostang przytaczeni
do sieci telekomunikacyjnych Sprzedajgcego w okresie pomiedzy 31 marca 2005 roku a dniem przeniesienia wiasnosci sieci
telekomunikacyjnych na Emitenta oraz przejecie przez Emitenta obowigzkéw Sprzedajacego wynikajgcych z umoéw zawartych przez
Sprzedajacego z abonentami w przedmiocie $wiadczenia ustug za pomoca sieci telekomunikacyjnych.

Umowa nie zastrzega kar umownych.

Kwaota ceny sprzedazy oraz warunki jej zaptaty, jak réwniez opis i przeznaczenie sieci telekomunikacyjnych zostaty objete wnioskiem
0 niepublikowanie.

Umowa z dnia 4 maja 2005 roku

Nazwa kontrahenta (,Sprzedajacy”) zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

Przedmiotem umowy jest nabycie przez Emitenta od Sprzedajgcego sieci telekomunikacyjnych stanowigcych wiasno$c
Sprzedajacego, w tym wszystkich skfadnikéw majgtkowych i wyposazenia systemu sieci telekomunikacyjnych, oraz jednoczesne
nabycie prawa do wiadania sieciami oraz prawa do $wiadczenia ustug na rzecz dotychczasowych abonentéw Sprzedajgcego, ktérych
liczba wraz z wysoko$ciami stawek abonamentowych stanowi zatgcznik do umowy. Zgodnie z umowg sprzedazy przedmiotowa
sie¢ jest i bedzie w dacie jej wydania Emitentowi wolna od jakichkolwiek obcigzen. Prawa do $wiadczenia usfug wigzg sie
z prawem pobierania wszelkich pozytkéw wynikajgcych z uzywania i posiadania sieci telekomunikacyjnych (w tym do pobierania
optat abonamentowych). Przedmiotem umowy jest nabycie przez Emitenta prawa do $wiadczenia usfug i prawa do pobierania
pozytkéw w stosunku do dotychczasowych abonentdw, jak i abonentow, ktérzy zostang przytaczeni do sieci telekomunikacyjnych
Sprzedajgcego w okresie pomiedzy 31 marca 2005 roku a dniem przeniesienia wiasnosci sieci telekomunikacyjnych na Emitenta
oraz przejecia przez Emitenta obowigzkéw Sprzedajgcego wynikajgcych z umdw zawartych przez Sprzedajgcego z abonentami
w przedmiocie $wiadczenia ustug za pomoca sieci telekomunikacyjnych.

Umowa nie zastrzega kar umownych.

Kwota ceny sprzedazy oraz warunki jej zaptaty, jak réwniez opis i przeznaczenie sieci telekomunikacyjnych zostaty objete wnioskiem
0 niepublikowanie.

W ramach realizacji umowy, Emitent zobowigzany jest do przejecia, bez dodatkowych skutkéw dla realizacji umowy, zobowigzan
Sprzedajgcego wobec deweloperdw polegajgcych na mozliwosci nieodptatnego wykorzystania czesci infrastruktury do ich wiasnych
potrzeb. Nazwy deweloperéw oraz zakres zobowigzan zostaly szczegélowo wymienione w aneksie nr 1 do umowy zawartym

94




Rozdziat V — Dane o dziatalno$ci Emitenta

w dniu 4 maja 2005 roku. Powyzszy aneks zawiera réwniez (i) zobowigzanie Emitenta do zawarcia na rzecz Sprzedajgcego umowy
dzierzawy czesci infrastruktury, wedtug wzoru wskazanego w zatgczniku nr 1 do powyzszego aneksu, oraz (i) zobowigzanie Emitenta
do zawarcia umowy o wspotpracy ze Sprzedajgcym gwarantujgcej Sprzedajgcemu dostep do sieci szkieletowej Internet w zakresie
i w cenie wskazanej w zatgczniku nr 2 do powyzszego aneksu.

8.3 Umowy ubezpieczenia

Emitent zawart znaczace umowy ubezpieczenia z Towarzystwem Ubezpieczen AlG Polska S.A. i Towarzystwem Ubezpieczen
i Reasekuracji WARTA S.A.

8.3.1. Umowa z Towarzystwem Ubezpieczen AlG Polska S.A.

Umowa z dnia 31 maja 2004 roku zawarta pomiedzy Emitentem a Towarzystwem Ubezpieczen AlG Polska S.A.

Emitent jest strong umowy ubezpieczenia z AlG Polska — Towarzystwo Ubezpieczen S.A. w Warszawie, potwierdzone] polisg
nr 0361002730 wystawiong w dniu 31 maja 2004 roku. Umowa zawarta zostata na okres od 1 czerwca 2004 roku do 31 maja 2005
roku (obie daty wigczone).

Umowa dotyczy ubezpieczenia od odpowiedzialno$ci z tytutu prowadzenia dziatalno$ci telekomunikacyjnej w budynku Warszawskiego
Centrum Finansowego przy ulicy Emilii Plater 53 w Warszawie, miejscu posadowienia centrali tranzytowej Emitenta.

Przedmiot umowy:

- odpowiedzialno$¢ cywilna Emitenta za szkody wyrzadzone na osobie lub na mieniu z tytutu prowadzonej dziatalnosci lub
posiadanego mienia,

- odpowiedzialno$¢ cywilna najemcy.

Limit odpowiedzialno$ci réwny jest réwnowartosci w ztotych 1.000.000 USD na jedno zdarzenie i wszystkie zdarzenia w okresie
ubezpieczenia. Skladka ubezpieczeniowa zostala zaptacona z gory za caly okres obowigzywania umowy i wyniosta 2.000 ztotych.

Umowa nie zawiera postanowien dotyczacych kar umownych ani nie zastrzega warunku lub terminu.

8.3.2. Umowy zawarte z Towarzystwem Ubezpieczen i Reasekuracji WARTA S.A.

Emitent jest strong umoéw ubezpieczenia z Towarzystwem Ubezpieczen i Reasekuracji WARTA S.A., ktérych przedmiotem
jest ubezpieczenie od ognia, kradziezy i dewastacji, potwierdzonych nastepujgcymi polisami ubezpieczeniowymi (ponizsze sumy
ubezpieczen podane sg bez podatku VAT ze wzgledu na zwolnienie ustug ubezpieczeniowych od tego podatku):

Polisa nr 900100148985 wystawiona w dniu 6 lipca 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali tranzytowej Emitenta znajdujgcej
sie w budynku Warszawskiego Centrum Finansowego przy ul. Emili Plater 53 w Warszawie od ognia i innych zdarzen losowych.
Suma ubezpieczenia wynosi 480.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 6 lipca 2005 roku.

Polisa nr 110210047446 wystawiona w dniu 6 lipca 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali tranzytowej Emitenta znajdujacej
sie w budynku Warszawskiego Centrum Finansowego przy ul. Emili Plater 53 w Warszawie od kradziezy z wiamaniem i rabunku oraz
od dewastacji. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 150.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 6 lipca 2005 roku.

Polisa nr 900200139747 wystawiona w dniu 3 lutego 2005 roku dotyczaca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy
Kondratowicza 18 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 52.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 2 lutego 2006 roku.

Polisa nr 900100230038 wystawiona w dniu 3 lutego 2005 roku dotyczaca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy
Kondratowicza 18 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 55.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 2 lutego 2006 roku.

Polisa nr 900200139746 wystawiona w dniu 3 lutego 2005 roku dotyczaca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy
Skoroszewskiej 6 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi facznie 45.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 2 lutego 2006 roku.

Polisa nr 900100230037 wystawiona w dniu 3 lutego 2005 roku dotyczaca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy
Skoroszewskiej 6 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 50.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 2 lutego 2006 roku.

Polisa nr 900200138285 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Gérczewskiej
228C w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 75.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900100147865 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Gérczewskiej
228C w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 50.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900200138284 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Odkrytej
67A w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 150.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900100147864 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Odkrytej
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67A w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 100.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900200138283 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczgca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy Odkrytej
60 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 150.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900100147863 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczgca ubezpieczenia studia telewizji kablowej przy ulicy Odkrytej
60 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 100.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 8 maja 2005 roku.

Polisa nr 900100148979 wystawiona w dniu 12 sierpnia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy
Maszewskiej 33 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 245.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 28 sierpnia 2005 roku.

Polisanr 300200138118 wystawiona w dniu 12 sierpnia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Maszewskiej
33 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi fgcznie 200.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 28 sierpnia 2005 roku.

Polisa nr 900200138117 wystawiona w dniu 12 sierpnia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Malborskiej
3 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tacznie 150.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 28 sierpnia 2005 roku.

Polisa nr 900100148978 wystawiona w dniu 12 sierpnia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy
Malborskiej 3 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 191.000 zfotych. Polisa wazna jest do dnia 28 sierpnia 2005 roku.

Polisa nr 900200138281 wystawiona w dniu 29 kwietnia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Skoroszewskiej
8 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi tgcznie 250.000 zlotych. Polisa wazna jest do dnia 29 kwietnia 2005 roku.

Polisanr 900100147862 wystawiona w dniu 6 maja 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia centrali telefonicznej przy ulicy Skoroszewskigj
8 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 200.000 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 29 kwietnia 2005 roku.

Polisa nr 900100230053 wystawiona w dniu 23 stycznia 2005 roku dotyczaca ubezpieczenia biura Emitenta przy ulicy Krzywickiego
1 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi facznie 36.200 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 22 stycznia 2006 roku.

Polisa nr 900100146610 wystawiona w dniu 22 stycznia 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia biura Emitenta przy ulicy Krzywickiego
1 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi facznie 73.300 ztotych. Polisa wazna jest do dnia 22 stycznia 2005 roku.

Polisa nr 900500022735 wystawiona w dniu 12 lutego 2004 roku dotyczaca ubezpieczenia sprzetu elektronicznego, w ktory
wyposazone jest biuro Emitenta przy ulicy Krzywickiego 1 w Warszawie. Suma ubezpieczenia wynosi 12.000 ztotych. Polisa wazna
jest do dnia 15 lutego 2005 roku.

4.4. Znaczace umowy najmu

Umowa najmu_powierzchni biurowej z dnia 11 sierpnia 2004 roku zawarta przez Emitenta z Interbus | Sp. z 0.0. z siedziba
w Warszawie

Na podstawie tej umowy, Emitent bedzie uzytkowat pomieszczenie biurowe o powierzchni 205 m2 w budynku International Business
Center w Warszawie przy ul. Armii Ludowej 14. Na podstawie umowy Interbus | Sp. z 0.0. jest zobowigzana do wykonania prac
adaptacyjnych.

Umowa zastrzega termin - zostata zawarta na czas okre$lony 5 lat z mozliwo$cig wypowiedzenia z zachowaniem 14-dniowego
okresu wypowiedzenia, z przyczyn okreslonych w umowie, takich jak np. niedokonanie ptatno$ci w terminie, zaprzestanie statego
i nieprzerwanego wykonywania przez Emitenta dziatalno$ci w wynajmowanych pomieszczeniach przez okres przekraczajgcy 60
kolejnych dni, niewykonanie innych materialnych zobowigzan okreslonych w umowie. Umowa wejdzie w zycie w dniu 1 marca 2005
roku. Umowa zawiera postanowienia dotyczace kar umownych: (i) w przypadku nie ustanowienia przez Emitenta zabezpieczenia (w
formie i terminie szczegdiowo opisanych w umowie) roszczen Interbus | Sp. z 0.0. wynikajgcych z umowy przed rozpoczeciem prac
adaptacyjnych, Interbus | Sp. z 0.0. moze zada¢ od Emitenta zapfaty kary umownej w wysokosci réwnowartosci 100 EURO za kazdy
dzien op6znienia, (i) w przypadku nie opuszczenia przez Emitenta wynajmowanych pomieszczen w terminie 14 dni od chwili
rozwigzania umowy, Interbus | Sp. z 0.0. moze zazada¢ od Emitenta zaptaty kary umownej za kazdy dzien op6znienia w wysoko$ci
podwajnej stawki czynszu obowiazujgcej w dacie rozwigzania umowy, (iii) w razie wystapienia jednego z okre$lonych w umowie
przypadkéw naruszenia umowy najmu przez Emitenta, Interbus | Sp. z 0.0. moze zgdac od Emitenta zaptaty kary umownej w wysokosci
rownej biezacej warto$ci czynszu, ktory bytby nalezny za pozostaty okres najmu gdyby umowa najmu nie zostata rozwigzana z powodu
wystapienia przypadku naruszenia umowy najmu przez Emitenta. Obowiazek zaptaty kar umownych w powyzszych przypadkach
nie wytgcza prawa kazdej ze stron do zadania od drugiej strony odszkodowania na zasadach ogéinych.

Wysoko$¢ czynszu najmu i optaty eksploatacyjnej zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

9. Istotne umowy

W niniejszym punkcie przedstawione zostaty umowy, ktore nie spetniajg kryteriéw pozwalajgcych na uznanie ich za umowy znaczace,
ale ktére w ocenie Emitenta sg umowami istotnymi dla jego dziatalnosci.
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9.1. Istotne umowy o wspoétpracy

Umowy zawarte przez Emitenta ze Wspdlnotami Mieszkaniowymi, Spdidzielniami, Administracjami i Deweloperami

Emitent zawart szereg umoéw z wiascicielami zasobow mieszkaniowych lub ich upetnomocnionymi przedstawicielami, ktore
samodzielnie nie kwalifikujg sie do kategorii uméw istotnych. Sg to umowy z wspélnotami mieszkaniowymi, zarzgdami spétdzielni
mieszkaniowych i administratorami budynkéw i osiedli. W przypadku zawierania uméw w przedmiocie wykonywania instalacji
na etapie budowy osiedlii budynkdw strong umoéw sg zarzady firm deweloperskich. Niezaleznie jednak od tego, kto jest strong umowy
na wejscie w zasoby mieszkaniowe, sg one skonstruowane w podobny sposab, a réznice uwzgledniajg jedynie pewne cechy lokalne
wiasciwe dla danego OS|edIa/budynku i praktycznie nie majg wplywu na warunki $wiadczenia ustug. Emitent nie widzi potrzeby
opisywania kazdej z tych uméw osobno, ze wzgledu na ich duzg ilo$¢ i matg warto$¢ $wiadczen wynikajaca z jednostkowych umow.
Nie mozna jednakze poming¢ tych uméw w opisie, gdyz przedstawione fgcznie, dotyczg istotnej czesci dziatalnosci Emitenta.

Zawarte umowy umozliwiajg Emitentowi dostarczanie ustug telekomunikacyjnych na rzecz wiascicieli i uzytkownikdw zasobow
mieszkaniowych potozonych na terenach nastepujacych dzielnic Warszawy: Ursusa, Targéwka, Bemowa i Biatoteki. Na osiedlach
usytuowanych w tych lokalizacjach umowami objetych jest ok. 10.000 mieszkan.

Umowy zawierajg warunkitechniczne, prawne i finansowe wykonywania prac przez Emitenta przy budowie jego wiasnejinfrastruktury.
Na podstawie tych uméw Emitent ma prawo do prowadzenia dziatalno$ci telekomunikacyjnej w zasobach mieszkaniowych na wiasny
rachunek w oparciu o przepisy Prawa Telekomunikacyjnego. Umowy te nie zawierajg warunkéw odbiegajgcych od powszechnie
stosowanych warunkdw dla tego typu umow.

Umowy sg zawierane na czas nieokre$lony, z okresem wypowiedzenia 3 lub 6 miesigcznym. Umowy te moga by¢ takze wypowiadane
przez kazdg ze stron z zachowaniem krétszego okresu wypowiedzenia lub w trybie natychmiastowym w przypadku uporczywego
naruszania warunkdw uméw przez drugg strone. Emitent o$wiadczyt, ze zadna z uméw opisanych w niniejszym punkcie nie zostata
w ten sposob wypowiedziana.

Rozwigzanie uméw moze mie¢ miejsce wylgcznie przy uwzglednieniu interesu abonentdw. Z uwagi na powyzsze, kazde rozwigzanie
umowy powoduje niemozno$¢ rozszerzania i rozbudowy sieci 0 nowych abonentdw, nie ogranicza natomiast mozliwo$ci dalszego
$wiadczenia ustug telekomunikacyjnych na rzecz abonentdw przytgczonych do sieci Emitenta w dniu takiego rozwigzania.

Umowy te sg podstawg do prowadzenia dziatalno$ci Emitenta na terenie osiedli, jednakze Emitent nie osigga bezposrednich korzysci
z tego tytutu. Przychody Emitenta osiggane na podstawie powyzszych uméw stanowig optaty za ustugi telekomunikacyjne uiszczane
bezposrednio przez abonentéw - wiascicieli i uzytkownikéw lokali.

Umowa o budowe sieci z dnia 7 maja 2004 roku zawarta przez Emitenta z PRK-7 Nieruchomo$ci Sp. z 0.0. i Przedsiebiorstwem
Robét Komunikacyjnych — 7 S.A.

Umowa zostata zawarta z PRK-7 Nieruchomosci Sp. z 0.0. (inwestor) i Przedsigbiorstwem Robdt Komunikacyjnych — 7 Spétka
Akcyjna (generalnym wykonawca). Na mocy umowy Emitent uzyskat zgode inwestora i generalnego wykonawcy na budowe oraz
eksploatacje dla celéw ustugowych na rzecz przysztych mieszkancéw budowanego osiedla systemu sieci teleinformatycznej, ktdrej
elementami sg system telewizji kablowej, sie¢ telefoniczna i tacza state na potrzeby Internetu.

Umowa zostala zawarta na czas okre$lony do dnia przejecia zarzadu nad ktérakolwiek cze$cig osiedla przez zarzad wspdinoty
mieszkaniowej. Emitent o$wiadczyt, ze takie przejecie bedzie miato miejsce w maju badz czerwcu 2005 roku.

Umowa przewiduje obowiazek zaptaty kary umownej przez Emitenta w przypadku rozwigzania umowy z winy Emitenta, w wysoko$ci
50.000 ztotych.

Umowa z dnia 18 grudnia 2003 roku zawarta przez Emitenta z Derbynet S.C. Michat Augustowski, Piotr Podbielski, Dominik
Swigtek

Przedmiotem umowy jest inwestycja telekomunikacyjna w postaci $wiadczenia ustug telefonii stacjonamej przez Emitenta
mieszkancom osiedla Derby w Warszawie.

Na podstawie umowy Emitent jest uprawniony miedzy innymi do: wybudowania czesci sieci telefonicznej, $wiadczenia ustug
telefonicznych na podstawie swojego regulaminu i cennika ustug, pobierania opfat konserwacyjnych i abonamentowych itp.

Umowa przewiduje, ze naruszenie jej warunkdw przez jedng ze stron skutkuje obowigzkiem zaptaty drugiej stronie kary umowne;
w wysokosci 300.000 ztotych w pierwszym roku obowigzywania umowy, 200.000 ztotych w drugim roku obowigzywania
umowy i 100.000 ztotych w trzecim roku obowigzywania umowy. Umowa zostata zawarta na czas nieokre$lony z mozliwoscig
jej wypowiedzenia z zachowaniem 6 miesiecznego okresu wypowiedzenia. Mozliwe jest takze wypowiedzenie umowy w terminie
krétszym za pisemnym porozumieniem obu stron lub w przypadku nieprzestrzegania warunkéw umowy przez strone.

Szacunkowa warto$¢ Swiadczen w okresie 3 lat wynosi 36.000 ztotych netto.

Umowa z dnia 1 stycznia 2005 roku zawarta przez Emitenta z Jartel — Jacek Sliwa

Umowa zostata zawarta ze spotka cywilng Jartel — Jacek Sliwa i dotyczy wykonywania na zlecenie Emitenta zadan inwestycyjnych
I sprawowania funkcji inwestora zastepczego przy budowie sieci telekomunikacyjnych Emitenta. Na wykonywane prace Jartel
— Jacek Sliwa udziela 12 miesigcznej gwaranci.
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Wynagrodzenie za wykonywane prace przy budowie sieci jest ustalane indywidualnie dla kazdego zadania inwestycyjnego
na podstawie sporzadzanego wstepnego kosztorysu prac, uzgadnianego pomigdzy stronami umowy. Umowa nie gwarantuje statych
$wiadczen i nie przyznaje Jartel — Jacek Sliwa prawa wytaczno$ci na wykonywanie prac inwestycyjnych Emitenta.

Umowa zostala zawarta na czas nieckreslony z mozliwo$cig wypowiedzenia z zachowaniem 3 miesiecznego okresu
wypowiedzenia.

9.2. Umowy o Swiadczenie ustug telekomunikacyjnych

Emitent jest strong 8 istotnych umdw z przedsigbiorcami prowadzacymi dziatalno$¢ telekomunikacyjng — Netig Telekom S.A. i Netig
Telekom Mazowsze S.A.

9.2.1. Istotne umowy z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowy te okreslajg zasady $wiadczenia ustug telekomunikacyjnych na rzecz Emitenta w lokalizacji na terenie \Warszawy poprzez
trakty cyfrowe ISDN PRA z sygnalizacjg DSS1 oraz warunki finansowe i techniczne z tym zwigzane. Dodatkowo, na mocy umowy
z dnia 13 sierpnia 2001 roku, 26 lutego 2002 roku, 20 lipca 20001 roku, umowy z dnia 21 stycznia 2002 roku i umowy z dnia 11
wirzesnia 2002 roku, Netia Telekom Mazowsze S.A. udostepnifa Emitentowi nieodptatnie swoje zasoby numeracji w strefie (0-22).

Na mocy tych umdéw Netia Telekom Mazowsze S.A. zobowigzata sie do powstrzymania sie od dziatan konkurencyjnych wobec
Emitenta na terenie dziatania jego sieci telekomunikacyjnej.

Umowy opisane w ninigjszym punkcie 9.2.1, za wyjgtkiem umowy z dnia 27 czerwca 2001 roku : (i) zostaly zawarte na czas
okreslony 3 lat, przy czym w przypadku, gdy zadna ze stron nie zlozy pisemnego o$wiadczenia o braku woli kontynuowania
umadw, ulegajg one automatycznemu przeksztatceniu w umowy zawarte na czas nieokreslony, (i) po uptywie okresu 3 letniego,
mogq zosta¢ rozwigzane przez kazdg ze stron z zachowaniem 6 miesiecznego okresu wypowiedzenia, (i) mogg by¢ rozwigzane
w kazdej chwili za porozumieniem stron, (iv) mogg tez by¢ wypowiedziane przez Emitenta w przypadku nie zaakceptowania zmiany
regulaminu $wiadczenia ustug lub w przypadku zmiany cennika $wiadczenia usfug przez Netia Telekom Mazowsze S.A, (v) moga
zostac rozwigzane bez okresu wypowiedzenia w przypadku razgcego naruszania warunkdw uméw, przede wszystkim w przypadku
powstania zalegto$ci we wzajemnych rozliczeniach finansowych. Umowa z dnia 27 czerwca 2001 roku (i) zostala zawarta
na czas nieokre$lony z mozliwo$cig jej rozwigzania przez kazdg ze stron z zachowaniem miesiecznego okresu wypowiedzenia,
(i) moze zosta¢ rozwigzana przez Netia Telekom Mazowsze S.A. bez zachowania okresu wypowiedzenia w przypadku razgcego
naruszania jej postanowien przez Emitenta, (i) moze zosta¢ wypowiedziana przez Emitenta w przypadku zmiany taryfy dla ustug
telekomunikacyjnych przez Netia Telekom Mazowsze S.A..

Emitent uiszcza na rzecz Netia Telekom Mazowsze S.A. optaty za $wiadczone na rzecz Emitenta ustugi telekomunikacyjne wedtug
obowigzujgcej u Netia Telekom Mazowsze S.A. taryfy dla ustug telekomunikacyjnych na podstawie miesigcznych faktur VAT
wystawianych przez Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowy nie zawierajg postanowien dotyczacych kar umownych ani nie zastrzegajg warunku ani terminu.
Emitent zawart nastepujace istotne umowy z Netia Telekom Mazowsze S.A.:

Umowa 0 $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracji z dnia 13 sierpnia 2001 roku zawarta przez
Emitenta z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Przedmiotem umowy jest Swiadczenie przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla
lokalizacji przy ulicy Malborskiej 3 w Warszawie. Szacunkowa warto$¢ Swiadczen w okresie 3 lat wynosi 384.936 ztotych netto.

Umowa o $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracii z dnia 26 lutego 2002 roku zawarta przez Emitenta
z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy
ulicy Skoroszewskiej 8 w Warszawie. Szacunkowa warto$¢ $wiadczen w okresie 3 lat wynosi 444.415 ztotych netto.

Umowa o $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracji z dnia 20 lipca 2001 roku zawarta przez Emitenta
z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy
ulicy Maszewskiej 33 w Warszawie. Szacunkowa warto$¢ Swiadczen Emitenta w okresie 3 lat wynosi 122.646 zfotych netto.

Umowa o $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracji z dnia 21 stycznia 2002 roku zawarta przez Emitenta
z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy
ulicy Gorczewskiej 228 A-D w Warszawie. Szacunkowa warto$¢ $wiadczen Emitenta w okresie 3 lat wynosi 129.937 ztotych
netto.
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Umowa 0 $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracji z dnia 11 wrze$nia 2002 roku zawarta przez
Emitenta z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy
ulicy Odkrytej 67 w Warszawie. Szacunkowa wartos¢ $wiadczen Emitenta w okresie 3 lat wynosi 218.485 ztotych netto.

Umowa o0 $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych oraz udostepnienia numeracji z dnia 27 czerwca 2001 roku zawarta przez
Emitenta z Netia Telekom Mazowsze S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom Mazowsze S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy
ulicy Domaniewskiej 37 w Warszawie. Szacunkowa warto$¢ $wiadczen Emitenta w okresie 3 lat wynosi 290.957 ztotych netto.

9.2.2. Istotne umowy z Netia Telekom S.A.
Umowy te okreslajg zasady $wiadczenia przez Netia Telekom S.A. ustug BDI na rzecz Emitenta w lokalizacjach na terenie \Warszawy.

Umowy zostaly zawarte na czas nieokre$lony, z tym, ze umowa z dnia 22 listopada 2001 roku zawiera postanowienia 0 mozliwosci
jej rozwigzania w kazdym czasie za zgoda stron oraz 0 mozliwoSci jej rozwigzania przez jedng ze stron z zachowaniem 30 dniowego
okresu wypowiedzenia. Umowa moze by¢ wypowiedziana ze skutkiem natychmiastowym przez kazdg ze stron w wypadku
naruszania jej postanowien przez drugg strone.

Obie umowy zostaty wypowiedziane przez Emitenta w dniu 24 marca 2005 roku. |ch rozwigzanie nastgpi dnia 25 kwietnia 2005 roku.

Umowa o Swiadczenie ustugi Biznesowego Dostepu do Internetu z dnia 22 listopada 2001 roku zawarta przez Emitenta z Netia
Telekom S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy ulicy
Malborskiej 3 w Warszawie. Warto$¢ $wiadczen Emitenta w okresie 3 lat obowigzywania umowy wynosi 293.840 ztotych netto.

Umowa o $wiadczenie ustugi ,.BDI Pro” z dnia 12 czerwca 2002 roku zawarta przez Emitenta z Netia Telekom S.A.

Umowa dotyczy $wiadczenia przez Netia Telekom S.A. na rzecz Emitenta ustug telekomunikacyjnych dla lokalizacji przy ulicy Odkrytej
67 w Warszawie. Warto$¢ $wiadczen Emitenta w okresie 3 lat obowigzywania umowy wynosi 293.760 ztotych netto.

9.3. Istotne umowy najmu

Umowa najmu z dnia 23 kwietnia 2004 roku zawarta przez Emitenta z \Warszawskim Centrum Finansowym Sp. z 0.0.

Na podstawie tejumowy, Emitent uzytkuje pomieszczenia o powierzchni ok. 30 m2 i powierzchnie na dachu budynku oraz ciggi technologiczne
w budynku Warszawskiego Centrum Finansowego w Warszawie przy ul. Emilii Plater 53 w celu oferowania ustug telekomunikacyjnych.

Umowa przewiduje obowigzek zaptaty przez Emitenta na rzecz Warszawskiego Centrum Finansowego kary umownej, ktorej
wysoko$¢ i warunki ptatno$ci zostaty objete wnioskiem o niepublikowanie.

Umowa zostala zawarta na czas okre$lony 60 miesiecy z mozliwoscig jej natychmiastowego rozwigzania w przypadku naruszenia
postanowien umowy .

Wysoko$¢ czynszu najmu i optaty eksploatacyjnej zostata objeta wnioskiem o niepublikowanie.

10. Znane Emitentowi umowy, ktorych strong sa akcjonariusze lub podmioty
powigzane, ktdore maja istotne znaczenie dla Emitenta lub prowadzonej
przez niego dziatalno$ci

Umowa z dnia 15 marca 2003 roku zawarta przez Emitenta z firmg Sawex

Umowa zostata zawarta ze spotkg cywilng Sawex, w ktdrej jednym ze wspdinikéw jest Waldemar Satata (cztonek Zarzadu)
i dotyczy wykonywania na zlecenie Emitenta zadan inwestycyjnych i sprawowania funkcji inwestora zastepczego przy budowie
sieci telekomunikacyjnych Emitenta. Na wykonywane prace Sawex udziela 12 miesiecznej gwarancji.

Wynagrodzenie za wykonywane prace przy budowie sieci jest ustalane indywidualnie dla kazdego zadania inwestycyjnego
na podstawie sporzadzanego wstepnego kosztorysu prac, uzgadnianego pomiedzy stronami umowy. Umowa nie gwarantuje
statych $wiadczen i nie przyznaje Sawex prawa wytgczno$ci na wykonywanie prac inwestycyjnych Emitenta.

Umowa zostala zawarta na czas nieckredlony z mozliwo$cig wypowiedzenia z zachowaniem 3 miesiecznego okresu
wypowiedzenia.

Zdaniem Emitenta umowa zostata zawarta na warunkach rynkowych.
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Umowa pozyczki z dnia 24 marca 2005 roku zawarta przez Emitenta z Bogdanem Paszkowskim

Opis umowy znajduje sie w pkt. 16.5 Rozdziatu V Prospektu.

Umowa pozyczki z dnia 16 maja 2005 roku zawarta przez Emitenta z Wiodzimierzem Wasiakiem

Opis umowy znajduje sie w pkt. 16.5 Rozdziatu V Prospektu.

11. Transakcje Emitenta z podmiotami powigzanymi

Na dzien sporzadzenia Prospektu Emitent nie zawart uméw z podmiotami powigzanymi, ktdrych warto$¢ w okresie ostatnich 12
miesiecy od dnia sporzadzenia Prospektu przekracza rownowarto$¢ w ziotych kwoty 500.000 EURO. Jedyng obowigzujgcg umowg
zawartg z podmiotem powigzanym jest opisana w punkcie 10 Rozdziatu V Prospektu umowa z firmg Sawex, z ktérg Emitent
zamierza kontynuowa¢ wspotprace. Emitent nie zamierza w przyszto$ci zawiera¢ innych uméw z podmiotami powigzanymi.

12. Koncesje i zezwolenia na prowadzenie dziatalnosci oraz pozwolenia
na korzystanie ze Srodowiska naturalnego

Emitent posiada zezwolenie telekomunikacyjne Nr 25/2002/Z z dnia 10 wrze$nia 2002 roku wydane przez Prezesa URTIP
na eksploatacje stacjonamnej publicznej sieci telefonicznej wraz z przydziatem numeracji. Zezwolenie wydane jest na okres 20 lat.

Emitent posiada zezwolenia TVK Nr 269/2002 i TVK Nr 270/2002 z dnia 21 czerwca 2002 roku oraz TVK Nr 90/2003 z dnia 4
czerwca 2003 roku wydane przez Prezesa URTIP na eksploatacje publicznej sieci kablowej przeznaczonej do rozpowszechniania
lub rozprowadzania programdw radiowych lub telewizyjnych. Kazde z powyzszych zezwolen wydane zostato na okres 10 lat,
z mozliwo$cig wydania ponownego zezwolenia w przypadku ztozenia wniosku w odpowiednim terminie.

Decyzjg Nr DT-WGN/222/2003 z dnia 30 wrzes$nia 2003 roku Prezes URTIP przydzielit Emitentowi numer krajowego punktu
sygnalizacyjnego NSPC dla centrali zlokalizowanej w SN Warszawa.

Decyzjg Nr LR 386/05 z dnia 17 lutego 2005 roku Prezes URTiP dokonat na rzecz Emitenta rezerwacji dupleksowego kanatu radiowego
0 szerokosci 28 MHz w pa$mie 28 GHz do wykorzystania w cyfrowym systemie 1gcznosci radiowej typu punkt — wielopunkt
na obszarze miasta stolecznego Warszawy na czas do dnia 31 stycznia 2015 roku.

W dniu 1 pazdziernika 2004 roku Emitent zostat wpisany przez Prezesa URTIP do rejestru przedsiebiorcéw telekomunikacyjnych pod
numerem 25. Za$wiadczenie o wpisie zostato wydane przez Prezesa URTIP w dniu 14 lutego 2005 roku.

13. Patenty, licencje i znaki towarowe

13.1 Patenty i znaki towarowe

Emitent nie posiada patentdw i znakdw towarowych.

13.2 Licencje

Licencja udzielona Emitentowi przez ComArch S.A. na podstawie umowy z dnia 2 wrze$nia 2002 roku

Na postawie umowy z ComArch S.A. z siedzibg w Krakowie z dnia 2 wrze$nia 2002 roku Emitent jest uprawnionym z licencji
na korzystanie z oprogramowania TYTAN bedacego wtasnoscig ComArch S.A. Program TYTAN umozliwia prowadzenie bazy
danych klientéw, rozliczanie nalezno$ci, windykacje nalezno$ci, prowadzenie rejestru VAT, wydruk faktur dla abonentéw oraz obieg
dokumentéw w biurze obstugi abonenta. Szczegdtowy opis warunkéw handlowych umowy znajduje sie w punkcie 8.2 Rozdziatu V
Prospektu.

Licencje na rozprowadzanie programéw telewizyjnych i radiowych w sieci kablowej

Emitent jest strong 14 uméw z nadawcami programéw, na mocy ktérych Emitent uzyskuje prawo do odbioru i rozprowadzania
programéw telewizyjnych na obszarze Polski (programming) za po$rednictwem swojgj sieci kablowe]. Prawa dotyczg polskojezycznych
programéw telewizyjnych zagranicznych (Discovery, MTV, Eurosport itp.) oraz ptatnych programéw krajowych dostawcow (Ale
Kino, TVN24, itp.).

Umowy zawarto z nadawcami programéw telewizyjnych bedgcych zarazem wtacicielami praw do dystrybucji programéw na terenie
Rzeczpospolitej Polskiej. Udzielane Emitentowi licencje na odbidr i rozprowadzanie poszczegélnych programdw sg licencjami
niewylgcznymi udzielonymi na czas okre$lony (3 lub 5 lat) lub na czas nieokreslony w obu przypadkach z mozliwo$cig wcze$niejszego
wypowiedzenia umaw.
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Na mocy umoéw Emitent jest zobowigzany do zapewnienia funkcjonowania urzadzen telekomunikacyjnych niezbednych do odbioru
i przekazania sygnatu programow.

Catkowite optaty z tytutu licencji wyniosty srednio w 2004 roku 16.831 ztotych netto miesiecznie na rzecz wszystkich nadawcaw.

14. Prace badawczo - rozwojowe oraz wdrozeniowe
W latach 2001-2003 oraz w roku 2004 Spdtka nie prowadzita prac badawczo-rozwojowych ani wdrozeniowych.

15. Gtéwne inwestycje Emitenta

Inwestycje Emitenta zwigzane sa, przede wszystkim, z budowg infrastruktury telekomunikacyjnej wykorzystywanej do prowadzenia
dziatalno$ci gospodarczej:

* budowa szkieletowej bezprzewodowej sieci transmisji danych (LMDS),

* budowy dystrybucyjnych sieci dostepowych dla $wiadczenia ustug telefonicznych, transmisji danych i dostepu
do Internetu oraz telewizji kablowej,

* budowy centrali tranzytowej w Warszawie wraz z punktami styku z sieciami innych operatoréw telekomunikacyjnych.

15.1. Inwestycje rzeczowe

Wvszezeaslnienie 01.06-31.12.2001 rok
y g Naktady ( w tys. zi) Zrédia finansowania
Grunty, w tym prawo wieczystego
uzytkowania _
Budynki i budowle 195 Srodki wiasne
Maszyny i urzadzenia 471 Srodki wiasne
Srodki transportu
Wyposazenie 19 Srodki wiasne
Wyszczegélnienie 2002 rok
¥ g Naktady ( w tys. zt) Zrédta finansowania
Grunty, w tym prawo wieczystego 1 |
uzytkowania _
Budynki i budowle 1027, Srodki wiasne
Maszyny i urzadzenia 996 Srodki wiasne
Srodki transportu 20 leasing
Wyposazenie 27, Srodki wiasne
Wyszczegdlnienie 2003 rok
y 9 Naktady ( w tys. z1) Zrédta finansowania
Grunty w tym prawo wieczystego 1
uzytkowania _
Budynki i budowle 720, Srodki wiasng|
Maszyny i urzadzenia 545 Srodki wiasne
Srodki transportu
Wyposazenie 26| Srodki wiasne
Wyszczeaslnienie 01.01 - 30.09. 2004 rok
y 9 Naktady ( w tys. zi) Zrédta finansowania
Grunty w tym prawo wieczystego
uzytkowania _
Budynki i budowle 712 Srodki wiasne]
Maszyny i urzadzenia 997 Kredyt inwestycyjn
Srodki transportu 2 Srodki wiasne
Wyposazenie 13 Srodki wiasne
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Wyszczegdlnienie 31.12. 2004 rok >
Naktady( w tys. zi) Zrédta finansowania

Grunty w tym prawo wieczystego

uzytkowania _

Budynki i budowle 980 Srodki wiasne
Maszyny i urzadzenia 1.456) Kredyt inwestycyjny i $rodki wiasne
Srodki transportu 3 Srodki wiasne
Wyposazenie 17 Srodki wiasne
Warto$ci niematerialne i prawne 5 Srodki wlasne

15.2. Inwestycje kapitatowe

Emitent w okresie od 01.06.2001 roku do 31.03.2005 roku nie dokonat inwestycji kapitatowych. W tym okresie Spoétka
nie uczestniczyla we wspoinych przedsiewzieciach, spétkach, fundacjach, stowarzyszeniach oraz nie prowadzita dziatalnosci
sponsorskiej i charytatywnej.

16. Umowy kredytu, pozyczki, poreczenia, gwarancji orazistotne zobowiazania
wekslowe, zobowigzania wynikajgce z praw pochodnych lub innych
instrumentow finansowych, zobowigzania wynikajgce z emitowanych
dluznych papierow wartosciowych oraz inne istotne zobowigzania
Emitenta

16.1. Umowy kredytu

Umowa kredytu nr CRD/16112/04 z dnia 29 czerwca 2004 roku zawarta przez Emitenta z Raiffeisen Bank Polska S.A.

Na podstawie tej umowy, Raiffeisen Bank Polska S.A. udzielit Emitentowi kredytu rewolwingowego na kwote 400.000 ztotych, do dnia
28 czerwca 2005 roku. Kwota kredytu zostata przeznaczona na pokrycie zadtuzenia Emitenta w rachunku biezacym Emitenta w FORTIS
Bank S.A. w zwigzku z przeniesieniem rachunku podstawowego Emitenta do Raiffeisen Bank Polska S.A. Jednocze$nie nastgpito
zwolnienie zabezpieczen ustanowionych przez Emitenta na rzecz FORTIS Bank S.A. Obecnie wykorzystane jest 400.000 ziotych kredytu.
Odsetki od kredytu sg liczone dla dziennych sald zadtuzenia wedtug 1M WIBOR + 3,0 punkty procentowe w skali roku.

Emitent ustanowit nastepujgce zabezpieczenia wierzytelnosci Raiffeisen Bank Polska S.A. wynikajacej z powyzszej umowy
kredytu:

. weksel in blanco wraz z deklaracjg wekslowg wystawiony przez Emitenta,

. petnomocnictwo udzielone Raiffeisen Bank Polska S.A. przez Emitenta do zaspokajania wszelkich wierzytelno$ci
i roszczen Raiffeisen Bank Polska S.A. wynikajgcych z umowy kredytu z rachunku Emitenta,

. zastaw rejestrowy na srodkach trwatych Emitenta o warto$ci 1.700.000 ztotych - umowa o ustanowieniu zastawu
rejestrowego z dnia 29 czerwca 2004 roku (umowa przewiduje réwniez cesje na rzecz Raiffeisen Bank Polska
S.A. praw z umowy ubezpieczenia przedmiotu zastawu z zastrzezeniem obowigzku ubezpieczenia przedmiotu
zastawu na kwote nie nizsza niz 1.200.000 ziotych od ognia i innych zdarzen losowych oraz na kwote nie nizszg
niz 1.200.000 ztotych od kradziezy);

. cesja na rzecz Raiffeisen Bank Polska S.A. istniejgcych i przysztych wierzytelnosci pienieznych w wysokosci
nie mniejszej niz 400.000 ziotych miesiecznie i zwigzanych z nimi roszczen istniejgcych i mogacych powstac
w przysziosci ze stosunkow tgczacych Emitenta z jego diuznikami dokonana na podstawie umowy 0 przelew
wierzytelno$ci zawartej z Raiffeisen Bank Polska S.A. w dniu 29 czerwca 2004 roku.

. Emitent poddat sie takze egzekucji w trybie okreslonym w art. 97 Prawa Bankowego do kwoty nie wigksze
niz 600.000 ztotych w zakresie roszczen Raiffeisen Bank Polska S.A. wynikajgcych z tej umowy kredytu, jak
réwniez egzekucji w zakresie wydania przedmiotu zastawu. Bank moze wystapi¢ o nadanie klauzuli wykonalnosci
bankowemu tytutowi egzekucyjnemu do dnia 28 czerwca 2008 roku.

Umowa kredytu nr CRD/16113/04 z dnia 29 czerwca 2004 roku zawarta przez Emitenta z Raiffeisen Bank Polska S.A.

Na podstawie tej umowy Raiffeisen Bank Polska S.A. udzielit Emitentowi kredytu inwestycyjnego w kwocie 800.000 zlotych
z okresem spfaty do dnia 30 kwietnia 2008 roku. Srodki uzyskane od Raiffeisen Bank Polska S.A. sg przeznaczone na budowe
i uruchomienie centrali tranzytowej Emitenta w Warszawie. Obecnie Emitent wykorzystat 784.348 ztotych kredytu. Comiesieczne
rozliczanie odsetek odbywa sie wediug 1M WIBOR + 3,0 punkty procentowe w skali roku.
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Emitent ustanowit nastepujgce zabezpieczenia wierzytelnosci Raiffeisen Bank Polska S.A. wynikajgcej z tej umowy kredytu:
. weksel in blanco wraz z deklaracjg wekslowg wystawiony przez Emitenta,

. petnomocnictwo udzielone Raiffeisen Bank Polska S.A. przez Emitenta do zaspokajania wszelkich wierzytelnosci
i roszczen Raiffeisen Bank Polska S.A. wynikajacych z umowy kredytu z rachunku Emitenta,

. zastaw rejestrowy na $rodkach trwatych Emitenta o wartosci 1.178.500 ztotych - umowa o ustanowieniu zastawu
rejestrowego z dnia 29 czerwca 2004 roku (umowa powyzsza przewiduje réwniez cesje na rzecz Raiffeisen Bank
Polska S.A. praw z umowy ubezpieczenia przedmiotu zastawu),

. Emitent poddat sie takze egzekucji w trybie okreslonym w art. 97 Prawa Bankowego do kwoty 1.200.000 zlotych. Bank
moze wystgpi¢ 0 nadanie klauzuli wykonalno$ci bankowemu tytutowi egzekucyjnemu do dnia 30 kwietnia 2011 roku.

16.2. Gwarancje bankowe
Gwarancja bankowa CRD/G/15892

W dniu 7 pazdziernika 2004 roku Raiffeisen Bank Polska S.A. udzielit na zlecenie Emitenta gwarancji bankowej w wysokosci 120.700
zZtotych na rzecz Interbus | Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie przy Al. Armii Ludowej nr 14 zabezpieczajgce] zobowigzania Emitenta
wobec spotki Interbus | Sp. z 0.0. wynikajace z umowy najmu opisanej w punkcie 8.4 Prospektu. Jest to gwarancja na pierwsze
zadanie i pozostaje w mocy do dnia 31 lipca 2009 roku. Udzielenie gwarancji bankowej zostato poprzedzone zawarciem umowy
kaucji w dniu 17 wrze$nia 2004 roku pomiedzy Raiffeisen Bank Polska S.A. a Emitentem zabezpieczajgce] wierzytelnosci Raiffeisen
Bank Polska S.A. z tytutu udzielenia gwarancji bankowe;.

16.3 Zobowigzania wekslowe

Poza wekslami in blanco, jakie Emitent wystawit w zwigzku z zabezpieczeniem zawartych umoéw kredytu, w dniu 26 lipca 2004
roku Emitent wystawit weksel witasny in blanco na rzecz Warszawskiego Centrum Finansowego Sp. z 0.0. z siedzibg w \Warszawie
z tytutu zabezpieczenia zobowigzan Emitenta wynikajgcych z umowy najmu powierzchni technicznej wraz z miejscem antenowym
na dachu budynku przy ulicy Emilii Plater nr 53 w Warszawie, zawartej przez Emitenta z Warszawskim Centrum Finansowym Sp.
Z 0.0. dnia 23 kwietnia 2004 roku na czas oznaczony do dnia 9 maja 2009 roku.

Zgodnie z deklaracjg wekslowa, wierzyciel moze wypetni¢ weksel do kwoty stanowigcej réwnowarto$¢ w ziotych 50.000 USD.

16.4 Zobowigzania wynikajace z praw pochodnych lub innych instrumentow finansowych,
zobowiazania wynikajace z emitowanych dtuznych papieréw wartosciowych oraz
informacja o innych istotnych zobowigzaniach Emitenta

Emitent nie jest zobowigzany z tytutu praw pochodnych ani innych instrumentéw finansowych.

Emitent nie jest zobowigzany z tytutu emisji dfuznych papieréw wartosciowych.

16.5 Zobowiagzania wynikajace z pozyczki, poreczenia
Emitent nie jest zobowigzany z tytutu porgczen. Emitent jest strong umow pozyczki opisanych ponizej:

Umowa pozyczki z dnia 24 marca 2005 roku zawarta przez Emitenta z Bogdanem Paszkowskim

Na podstawie tej umowy pan Bogdan Paszkowski udzielit Emitentowi pozyczki w kwaocie 40.000 zlotych. Strony ustality, ze powyzsza
kwota pozyczki wraz z naliczonymi odsetkami obliczonymi wedtug rocznej stopy procentowej réwnej 10 % od przekazanej Emitentowi
kwoty, zostanie przez Emitenta spfacona w ciggu 180 dni od dnia jej udzielenia.”

Umowa pozyczki z dnia 16 maja 2005 roku zawarta przez Emitenta z Wtodzimierzem Wasiakiem

Na podstawie tej umowy pan Wtodzimierz Wasiak zobowiazat sie do udzielenia Emitentowi krotkoterminowej pozyczki komercyjnej
w kwocie 150.000 ztotych w celu finansowania przez Emitenta biezacej dziatalnosci. Zgodnie z umowg powyzsza kwota pozyczki
zostanie przez Emitenta sptacona w ciggu 120 dni od dnia jej udzielenia. Emitent jest zobowigzany do zapfaty na rzecz pana
Wtodzimierza Wasiaka odsetek od kwoty pozyczki w wysokosci 30% w skali roku.
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17. Nieruchomosci bedace wtasnoscig Emitenta lub do ktorych przystuguje
Emitentowi inny tytut prawny
Emitent nie jest wiascicielem ani uzytkownikiem wieczystym jakiejkolwiek nieruchomosci.

Emitent uzytkuje 3 nieruchomosci w \Warszawie na podstawie uméw najmu, opisanych w punktach 8.4, 9.3 i 11 Rozdziatu V
Prospektu.

Ponadto Emitent uzytkuje czesci nieruchomosci (np. czesci dachu, kanalizacji teletechnicznej) oraz pomieszczenia gospodarcze
wynajete w celuinstalacji w nich urzagdzen Emitenta, ktore nie majg charakteru umdw istotnych. tgczna powierzchnia wynajmowanych
nieruchomosci wynosi ok. 80 m2 i ok. 500 m dtugos$ci w przypadku kanalizacji teletechnicznej i kablowe;.

18. Informacje, za okres ostatnich pigeciu lat obrotowych od dnia sporzadzenia
Prospektu, o wszczetych postepowaniach: upadtosciowym, uktadowym,
ugodowym, egzekucyjnym lub likwidacyjnym, ktérych strong jest Emitent,
lub postepowaniach przez organami administracji w zwiazku z prowadzong
przez Emitenta dziatalnoscia, jezeli ich wynik ma lub moze mieé znaczenie
dla dziatalnos$ci Emitenta

Wobec Emitenta w okresie ostatnich 5 lat obrotowych do dnia sporzadzenia Prospektu nie byly wszczynane zadne z powyzszych
postepowan, ktdrych wynik mdgtby miec¢ istotne znaczenie dla dziatalnosci Emitenta.

19. Realizacja obowigzkéw wynikajacych z tytutu wymagan ochrony
srodowiska naturalnego

Nie dotyczy dziatalno$ci Emitenta.




